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I, INTRODUCTION

1e Ia région africrine, & l'instar dé toutes les cuires, entretient depuis long-
temps des relnticns économigques avec le reste du mondes Ces relotions témoignent

de 1'interdépendance progressive des divers systémes économiques mondisux, qui o
commencé i se dessiner il y a deux sidcles au moins et a créé un ensemble de
processus qui ont influé, de fagons d'ailleurs extr@memeat différenies, sur tous

les peuples touchés par ce systéme économique. Les liens en question sont quel~
quefois évidents et directs, gquelquefois peu visibles et trés indirects et il en

est de méme de leurs incidences sur l'homogénéité des économies aux niveaux nntional,

régional et sectoriels

2¢ Tout le monde reconnait le caractére interdépendant des diverses dconomies et
il est souhnitoble en fait que le systéme éconmomique mondinl soit interdépendant,
étont donné qulaucun poys n'est doté de toutes les ressources naturelles possibles
Cependant dons 1'état actuel dtinterdépendance des systémes €économiques,
ltutilisation des ressources mondiales ne profite qu'l une partie de la communauté -
internationale, ce qui montre bien 1'inégalité de la répartition du pouvoir dens

le monde, ce pouvoir ne visant qu'l stassurer la plus grande partie possible des
ressources existantess Lo région afriecnine, pour sa part, n'c guére pu tirer profit
de lt'interdépendance des divers systémes ¢conomiques mondiaux et les relatious
actuelles ne lui laissent pos eutreveir de meilleures perspechtives. Elle s'est
readu compte depuis lougiemps que le systéme économique mondial enrichissoit
d'autres régioas mis 1'opprauvissait, elles Des voix africaines se sont foit
entendre lors de diverses réunions internntionales mris sans grand résultat et

il nta pas é%é fait grand chose jusgu'i mintenant pour corriger le systémes

3s L'Afrique est la région la moins nvencée du monCe et l'économie des pays
africains est caractérisée por des relations commeiciales relativement importantes
avec les peys développés i économie de marché et relativement faible « ot méme
parfois inexistantes — avec les autres poys africninss 11 est possible de
remédier i cette situntion et ce sont les pays africains qui doivent le fairce
Cette étude o pour objectif d'indigquer la poart gqu'occupe 1l'Afrique dans le commerce
mondial, de décrire 1n structure du commerce africain, dlanalyser sa situation,

de diagnostiquer les obstacles a so promotion et de montrer ses potentialités de

développament o
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IT. LA PART DE L'AFRIQUE DANS LE COMMERCE MONDIAL

4o En général la part du commerce africain dans le commerce mondinl est trés
faible: elle enreprésentait de 3,85 & 4,7 ps 100 au cours de la période 1970-1979.
le tablenu 1 indigue la valeur du commerce mondial et 1o part de 1'Afrique dans ce
commerce pendant cette période. Il montre egalement que le pourcentage des exXpor-
tations des payé africains daans les exporﬁations mondicles était.plus dlevé que
celui des impbrtations des pays africeins dons les importations mondialess En
chiffres absolus, la veleur du commerce mondial a , plus que quintuplé, pessant de
574,1 milliards de dollars des Etats-Unis en 19?3& 3010,7 milliards en 1979 et le
commerce total des pays africains a lui aussi plus que qulntuple passant de 23 6
millinrds de dollars en 1970 & 126,4 milliards de dollars en 1979, I1 est’
intéressant de noter que si lo croissance annuelle moyenne du commerce mendial
était de 17,8 po 100 pendant la perlode 1970-1979, celle du commerce total des pays
afrlcalns était de 18,5 pe 100, tandls que celle des pays en développement de
l‘Amerlque latine &tait dtenviron 20,3 p. 100e

Se Ces chiffres rélévent que les relations commerciales entre la région africaine
et le reste du monde n'ont gudre changé par rapport i ce qu'elles étaient en 1970
Cependant, la part des importations des pays africains dans les importations mondiales
est passée de 3,7 pe T00 en 1970 31 4 pe 100 en 1979 tandis que celle de leurs exporta-
tiong dans les exportations mondialess restait supérieure 3 4 pe 100 zu cours de la
périocde considérée. Ltanalyse des chiffres fournis au tableau 1-ne permet pas de
conclure, toutefois, que les incidences des relations commerciales sur le dévelop-
pement socio-économique aient été les mSmes en 1979 gu'en 1970, maie les incidences
des termes de l'échange sur ce développement sont dtune importance considérable,; étant
donné quiils ont radicalement changé par rapport 4 ce qu'ils étalent en 19706
Ltaugmentation de la part des pays africains dans les importations mondicles est
peut-8tre en partie imputable & la hausse généralisée des prix des principales

importations des pays africains sur les marchés mondiauXa’
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TIL. STRUCTURE EU COMMERCE AFRICAIN

8o Diaprée Lo Cla351fﬂcat10n typn pour;ls commerce internationnl et comme
1'indigque le tableau 2, e continent afrlcaln a été un exportateur net de produits

entrant dong les catégories suivantes

GUCT r (0#1) Urocnits ali meatajres e} animuux vivonts, boissons et
tobne . .
CIeT ¢« {244) Hntisres brutes (corburants non compris) plus hulles et
graisses d'origine animale ou végétale
LT 2 Combustibles minéraux et produits connexes
) L] Ld ¥ . - " 1 - » a !
Te Cwovolt clairement d'aprés le tablenu 2 que, dans ces trois categorles les

excéden’s d’exnc;tation les nlus importante coneernaient les combustibles minédraux
et preduits cormexes et lee plug feibles, les-produitu alimentaires et les animoux

T

vivonis. Copendont, sur les dix catégories de produits commer01allses, le continent
arlendn o $48 un exportateur net seulemert dans les trois categorles ‘susmentionnées
et un impertnteur net Adnns les sept autres. Il est eacore‘pluslfrappant de noter que
: ; S L
les catlrories des produits alimentaires et des animpux vivants, des mxtigres brutes
A l'cxciusion des- uarburmnts, des comoustlblas mlnerwux etco ‘dont le continent’
africain est nn o“portaueu, net goat compospes essentlellement de” prodults qui
sont considérés comme des maitidres premleres ou des metidres semi-transformées.
Les doundes flim rany av tobleau 2 montrent clairement que la région africaine est
exporiotrice netls 6@ Pt Boes promiteag ot ;mru:uuullcb netto de produits transformeq
8- En c= qut c?nc{rne ler catégories des Woissons et du tabac, des proudits
chimiguen, Jden crfintes mnufacturés de base, des mchines et du matériel de
tropovoet g Awars articles runufactures et d' wrticles non classés par cutegorles
le continent ufiricain o ete‘;mportateur net au cours de la période considérée., Les
pius forte excédents dfimportation cdhcern&ienf, par ordre d'impoftanee, les articles
manufacinrés de Mace, les michines et le matériel de transport, les produits chimiques
et divers ~rticles manufdoturesa Les excédents d 1mport vtion las plus faibles ont
é4é onregistrés pour les boissons e le tabace Les=ex0€dents des importoticns sur
les exportaiione, *toutes choses égnles d' 1llnurs,reflgtent une demande excessive
dons les prys africains pour le: produits en question tandis que les excédeats
dfexnoriction n'indiquent pas nécessairement que 1'offre soit supérieure  la demade
dans cee pays en ce qui concerne les produits en questlons Soit dit ea passant, un
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oertoin nombre de facteurs peuvent expliquer que des exporiations nettes soient
enregistréese Lo région peut, por exemple, gtre exportatrice nette d'un produit parce
que les pays producteurs préférent exporter vers les pnys développés i économie de
marché pour se procurer des devises convertibles ou parce que les produits en question
sont fabrigués par des filiales de sociétés étrangeres dont‘l'objectif principai est
de fournir des matigres premiéres aux sociétés mérese Au sours de la premigre moitié
des années 70, 1e continent africain a été exportateur net des produits entrant dans
la catégorie des huiles et groisses, d'origine animale ou végétale}gnis ou

cours de la seconde moitié, il est devenu importoteur net de ces mSmes produitse

Ja Bien que 1‘analyse de la structure du commerce africain soit fondée sur la
répartition des produits en grandes catégories, elle montre bien que les pays africainrs
sont surtout des producteurs et des exportateurs de nntiéres’preﬁiéres et/ou de
matidres semi~{ransformées et importent essentiellement des articles manufacturése.
Etudier ia structure du commerce africain en détail dépasserait le cadre de cette
étude car il faudralt analyser successivement chaque produit, de fagon a découvrir

les obstacles s'opposani a lz promotion du commercea intro-africoine



E/CNe14/WPo1/147

Page 6

o : *glAT .uﬁwﬁpwﬂvmpm saronuuy %SoTUN SUOTATH SOP UOTILSTULIIQ
*0g6T 1orTInf ‘Ql6T urnl ‘enbTgstiels op TONMSUSW UTIATING $gotu SUOTATN SOP UOTRUSTULIp) I $80Jnog

.
. ommﬁﬂﬁdmwmﬁﬁn w.@ﬁma&danﬁomﬁmnb juoIes STT S00 90 US 48 SHTITPOU 9113
jueanad ITTNOTLTI2C 1@ Aop.o.mv sUOT 4uftoduT Xuv SJITIRTSI SoqJJTIUO SO I9TUILBD 80 9D pruenbaal UOISTADI O
5p JUewaITeILUesss vostud U f| nesTqel ne jUSANSTI InE XNed 0dAR <4 JUepIOOoUOD SU nNesTqB} 9% 8P XMelo} =597 \M
: : *3NGUAETZ NP 00JOUI00 T STIAWod UG \ﬂ : B304

it

LSo ¥7 LoG LS zol L¥ Lé¥ 26 9GC ¥ ¥€9 2F Gol g€ gLi 2€ 95L YL €18 L o1z gt 068 LI (670) /2 VL0

671 ¢ 680 YL oYL € 909 gt 6L6 2 G06 6 €08 € PSe wA lgo z GG € oov e oLt € (8+9) SPIMLOTIAUA
] ‘ SOTOT3IC sexiny -~
ol €g6 vz cel oSt € TiLL Gy 61 vzl cgl 1L YL gL 9 89 0g6 ¥ L SOUTYOC] -
0es €16 € 16 oGy € 1e¢ el 2 28t €6 2 68l oL L 6Py oLé S SenbTWTYD SHTNPOIy =

vot Lz 06g € t6L Of Gzg € Gog 9z GeiL € o9e €2 gLl ¢ Wee o LS9 olo ¥ ool ¢ §8YBUTI00 S3TNPOIA
1.9 YMLIgUTW S91qrisnquc)y -

- aTwlodeA

19t 96L oLr 19¢ GLE et ges - Gi§ g1g Q6| ¥ 18 eTrwivT SUTE

~TJ0,DP SOSSTCET 49 soTIng -

- gogsTRI?

6eg v ko z ¥E6 ¥ €86 1 6GLg ¥ €GY 1 6lg G .GPS L oBg & 29 ovF 2 ©l1G (+2) 1o seTrny‘(sTaduco uot
: , o S1URINGIE0 ) S991aq SIIYTIT] -~

agqut *sucsstoq

ofg L Sav L LELg 65v9 8309 atz s 9L G @6 P, 981 € 826 L olo€ 085 L (140) SorTvTeNTTY SYTNPOIY -

SUCTS FTOTY SUOT] SUOTY 8YoT} Fr au0TE T euoTL @mnOHP SUOTY SUOTH
~uqIodxg—2rIodut !mppo&RMIsPao&aHldpnommmimﬁﬁdaﬁHsldvnomeJdvhogﬁ —zqaodxy —vjIodur IoL0
aL61 L1161 9Ll VL6L Lol 0L6}

. o : - (sTUR~S1ULE S8P SIUTIOP OD SuoTITIW us )
o g9oUlry SeUTRII8D JInoc THLD LT 3P SUCTA09% g21UaapITP SO
Soddyu,p juewaddoloAsp Ue Suruotdjge shad 9op sUOT}ULJIOCXKS S0D 4@ SToTYurdoduWT sSep *q*o*J JneTep ¢ g neelawl




B/CH.14/WPa1 /141
Page T

IV, LA SITUATION DU COMMERCE INTRA-AFRICAIN

10as . Le tableau 3 indique la part du commerce intra-africain dans 1'ensemble du
commerce africain pour la période 1970-1979. Clest en 1979 qu'elle o ét& la plus
importante (7,2 Pe 100) et depuis‘lors elle a eu tendance a baisser, tombant méme
3 3,7 ps 100 én 1978, Selon les derniéres estimtions,le commerce intra~africain
ne représentait'pas plus de 3,9 pe 100 du commerce total ds la régioﬂ (voir
tableau 3)s

11e On notera ﬁue de 1970 % 1979, le pourcentage des importations eﬁ provenance de
la région dans le total des importations des pays africains o été plus élevé que
celui des exportations dans le total des exportatio.:s de la région, sauf en 1978,
En 1970, i1 a été’élevé,'atteignaﬁt 8,1 ve 100 mis il est tombé i 3,5 po 100 en
1978 et n'e. guére remouté en 1979 '~ Les exportations i 1'intérieur de la région
africaine, elles,ont toujours Eté supérieures 3 4 pe 100 au cours de la période

considérée, souf en 1979 ol elles soni tombées i 3,5 p- 1006

12 Ces chiffres laissent  penser que la propension des pays africains 3
importer des produits de la région elle-mdme o diminué soit du fait des politiques

A‘de substitution des produections locales nux imporiotions soit en raison de la

préférence pour des importations en provenance de pays situés hors d'Afriqﬁé ou

de la non disponibilité des produits dans la région africaire: Ia dindinution.des

exportations cu sein de éette'région peut s'ekpliquer par les mémes facteurs,

outre le désir de se procurer des devises coavertibles. Au total, la baisse de la

pert du commerce intra-africain dons 1'ensemble du commerce ofricain est due 3

lz. diminution 4 lo fois des importations en provenance de la région africaine

et des exportations vers cette méme région,bien que les importations cient 846

un peu plus importantes, en particulier. au cours de lo seconde moitié des

années TOa
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Tableau 3 ~ Part du commerce intra—africain dans le commerce total des moys en
développement d'Afrigue '
Commerce.total Commerce intra—africainz/ Commerce intra~africain
(en millions de dollars {en millions de dollars Pourcentage dans le
des Etats-Unis) des Btats-Unis) " commerce total
oo Lpporie BT gy T B gy Torie Sooren o
1970 11 020 2 580 23 600 895% 814 1 709 841 Ge5 Te2
1971 12 640 13 000 25 700 T3 703 1 476 6ol 5ed 5¢7
1972 13 880 15 320 29 200 895 814 1 709 6ol 543 548
1973 18 170 21 590 39 780 1165 1 059 2 224 6ed 449 . 5.6
i974‘. 28 120 39 530 67 950 2 023 1 839 2 862 Tel 4e6 - 5T
1975 37960 35170 73130 2138 1944 4082 5.6 5.5 56
1976 . 38150 42 560 81 070 1883 1712 3595 49 440 44
1977 48100 49 020 97120 2251 2 046 4 297  4e7  4a2 led
1978 56 900 45 810 102 TI0 2 021 1 837 3 858 3¢5 440 3e7
1979 60 620 45 820 126 440 2 601 2 365 4 9568 4e3 3.6 349

g/ A lLtexclusion du Zimbabuca

Sourcesg :

Organisation des Nations Unies, Bulletin mensuel de statistique et
Annuaire statistique du commerce extérieur 19784

* Chiffre calculé en cjoutant 10 pe 100 3 la valeur des exportations entre poys
africains.
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13, Certoins estiment que la politigue visant & remplacer les importations par

des productions locales 0 été en partie responsable de lo baisse relotive du commerce
iatra-africain;, mais tout norte 3 croire-qu'elle a'a pas constitué un facteur
décisif dans le renversement de la teundance de ce comnerce qui, dl'ascendante avant
1970; est devenue descendante jusqu'ten 1970, ne sernit-ce que porce que la substi-
tution des productions locales aux importations fouche essentiellement les articles
manufacturés et que ctest surtout des pays dévelonpds que 1tAfrique importe ces
dernierses Toutefois, on peut noter nar ailleurs gue la tendonce trés nette du
commefce intro-africain -y diminuer a en fait coTncicd avec la période dlinstabilité
monétaire accentuée dons le monde, porticulidrement i partir du débud des années

70 et nvec 1o récession prolongée dont les pays occideataux ont souffert 3 partir

de 1974 et qui a fait baisser et la demande et les cours escomviés de leurs principoux
procuits d'exportation, et par conséquent, leur pouvoir d'achat globale Cette
tendonce du commerce intro~efricein a également €té Stroitement liée i la tendance

3 long terme 3 llaugmentation des importations de biens dtéquipement et de matizres
promigres produites industriellement (produits synthétiques, matiéres plastiques,
produits mételliques laminés etcs) et des importations d'éléments et de demi-

produits . poartir des poys indusirizlisés,

14.‘ 'Il convient de fai:e_observer que. ces importations ot paffois contribusd-
dans une certaine mésure 3 la modernisafion des wodes de production et de consom—
mation, mois que beaucoup de“pays_africaigs n'ont pu mintenir un équilibre
judicieux en ce domnines Les importotions s mdiiéres premidres produites 3
liétranger, d'¢€13ments et de demi—produits-ont wrogroessivement absorbé uwae part
de plus en plus importanté des'devises.iisponiblés, ce qui a encore réduit les
possibilités de poaiement des importotions en provénﬂnce des pays volsins et
dlautres pys d'Afriques Les fortes hausses des prix du pétrole, ont, en outre,
diminué 1a capacité“dés pays afrieains noi produéteurs de pétrole i importer non
‘seulement de i'éfrﬁﬁger m@ié égalémeht de poys de 1o région africaines On peut
afTirmer en tout cas séhs‘éraindre de se tromper que le faible développement du
commerce imtra-africain et sa tendonce, i diminuer prouvent l'exisieance d'entraves

ol commerce intra-ofricaine
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Ve OBSTACLES A LYEXPANSION DU COMMERCE INTRA-AFRICAIN

15s  Une dnilyse de la situation dAn commerzz intra-africain fait apparaitre que
ie velume des échanges commerciaux intra-ofricaine est non seulement “pas fainle

mais m@me dimime. De weombroux factoure 1indtent 1 expansion du commerce intra-

et si ces obstacles ne sont pas identifiés et éliminéds; =i les ins%itu—

africain
Ticns et lfinTrastructure susceptibles de faciiiter ce commerce ne sont pas mis
en place et effestivement utilisés aux niveaux régional et cous-réy ioncl, ile} sENSTI LI

Joed

erent lc volume dés échanges intra-africains n 'augmentera sans doute pas mais
il risque m8ne de continuer i dJmanEVu

i€. LY des facteurs fondamentaux du faible volume des échanges'intrafafricains
ext 1'ZGavt qui e2xiste entre les structures de production et les types de demarde
en Afriques La plupart des pays africains sont des pa s de production primairﬁ

alors que leurs besoins les plus prassants po“tent sur les articles manufasturés
domaire de¢ production cli les pays développés pousedent un net avaniage a 1¢ h"grc
actuelie, Lo gown-développement ge manlfeste concretement ici ' '
pax-lrécart dynamique entre le mode @tutilisation des ressources ‘n+erleureu/

Sous— ¢gronales, la demande et les besoins aux niveaux intérieur i BOUS-y eg1on H

En cen39ﬁunnce. tiobjectif prlnc1pa1 doit &tre de faire convevger de maniére
"d;nam: ia pr cductlon, la demande et les besoins, les divergences graves .
exiStadf tnfT‘ les ¢ tructures de production et les tyres de demande au sein de

la renzon ﬂfflca;ne constituent i obstacle Qe taille 3 la promotion du commarca

in a—a-rlca:ﬁ, Tl faudrait par consbcuent orienter la production des pays africains
vers les mprche, des pays afriecains,

175 Tt eﬂpannlcn du comerce 1ntra~afr10a1n se heurte egalement a diverses contrair-

-a

tes’ qfleﬁtwnr Lioffre, qui resuTtent de lYinsuffisance du contrdle de 1a qualité,

cvemeﬁt en ce qui concerne les thlCleS manufacturesq Les importateurs

- 4
=

particel
poten¢¢elﬂ Poche L"Hoht Lavtuy ﬂllement des produ1to de qualité a des prix raisou-
nablese'uprtplnu produits manufacturés fabriqués dans les pays ufricains sont de
qualité midiocrs et sont parfois facturés trop cher,ce qui fait qu*ils ne sont

pas comoétit

iJo

s zu sein de la région africaine. Le mangue d'uniformité des normes
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de qualité et des normes techniques au sein de la région africaine, notamment
en ce qui concerne les mesures, constitue un autre obstacle i la promotion du

commerce intra-africain,

184 Un autre obstacle 1ié aux contraintes affectant 1'offre est celui de 1'uti-
lisation insuffisante des matiéres premiéres du pays ou de la sous~région d'oi
découlent le faible montant de la valeur ajoutée et la difficulté i satisfaire

aux exigences de la réglementation d'origine dans le cas des projets sous-régionaux
d'intégration et de coopération économique, L'approvisionnement en matidres o
premiéres locales est irrégulier, faute d'une planification convenable de la
spécialisation.et de la complémentarité sous-régionale qui seule permettrait
d'assurer des séries de production durables et rentables aux niveaux sous-régionﬁl ou
régional, Pour que le commerce intra-africain puisse se Hévelopper, il faut que'
des biens produits dans la région soient disponibles i des prix raisonnables,

A cela s'ajoute le probléme des structures de cofits des différents produits
fabriqués par les pays africains c¢ui ne sont pas compétitives par rapport i celles
des produits analogues des pays développés 4 économie de marché, Quelles que scient
les raisons'de cet état de choses, ces différences obligent des pays africains

a importer de 1'extérieur cde la région, alors qu'ils pourraient importer de

pays voisins,

19+ L'existence de ces contraintes affectant 1'offre est prouvée par les -
contradictions apparaissant entre les donndes statisticques qui figurent aux
tableaux 1 et 2 ci-dessus et celles cqui figurent au tableau 4 ciqiessous.

Il a été indicué plus haut que’ le continent africain était exportateur net de
produits entrant dans la catégorie des produits alimentaires et des animaux vivﬁnts
(tableau 2) mais le tableau L montre cque ce continent est importateur net de
produits transformés entrant dans cette catégorie, L'Afrique a importé, par
exemple, de la viande en conserve pour une valeur de 51 540 000 dollars,

€5 €79 000 dollars et 70 507 000 dollars en 197C, 1977 et 1973 respectivement,
tandis qu'elle n'enrexportait que pour une valeur de 33 835 000 dollars,

20 873 000 dollars et 11 855 000 dollars ces mBmes années, Les dcarts entre

les importations et les exportations de saucisses, de préparations et conserves
de viandes contenues ou non dans &es récipients fermés herﬁéfiduement que réveélent

les énormes déficits commerciaux confirment en partie les arguments déji avancés
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sur le caractére inadéquat des structures de production,qui n'assurent pas un
approvisionnement régulier, et le caractére non compétitif des structures de coiits.
Les matiéres premigres entrant dans la fabrication de ces produits importés existent
en abondance dans la région africaine qui, nous 1'avons vu, est exportatrice nette
d'animaux vivants. Ces défieits commerciaux s'expliquent en partie par le caractére
inadZquat des infrastructures de commercialisation et des infrastructures matérielles

que nous &tudierons par la suite,

20.. On fait la méme constatation & propos des autres produits figurant dans la
catégorie des produits alimentaires et aniraux vivants. Les déficits d'importation

que représentent les &carts entre les importations et les exportations de lait

_ (concentré, en poudre, frais), de beurre, de formage et de caillebotte montrent que

~ les contraintes affectant 1'offre constituent. 1'un des principaux obstacles au =
cormerce intra-africain et qu'il y a une forte demande dans la région pour ces
produits. En ce qui concerne les préparations et conserves de viandes contenues ou
non dans des récipients fermés hermétiguement, seuls sept pays africains (1'Ethiopie,
le Kenya, Madagascar, la République-Unie de Tanzanie, le Sénépal, le Swaziland-. et

le Zimbabwe) ont été des exportateurs nets bien gque leurs exportations n'aient pas

et de loin satisfait 3 la dermande de ces produits, corme 1'indique le tableau 4. Seuls
trois pays (Kenya, Madagascar et SZnéggl) exportent des saucisses, principalement vers
1'Burcpe.

2l. Les domnées statistiques contenues dans le Volume 32 de la publication "FAQ

Trade Yearbook 1978" montrent que seuls quelques pays africains produisent et exportent
certains dés produits entrant dans la catégorie "produits alimentaires et animaux
vivants". On trouvera ci-aprés une liste de certains de ces produits et des pays qui

les pfoduisent et les exportent :

Qeufs en coquille : Kenya, Fthiopie, Gabon et C8te d'Ivoire.

Céréales - Zimbabwe, Niger, Soudan, Mozambique, Maroc, Malawi, Madagascar,
Kenya, CSte d'Ivoire et Epypte.

Froment + produits équivalents + farine : COte d'Ivoire, Kenya et Tunisie

Mals : Zimbabwe, Kenya et Zambile
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Pormes de terre : Algérie, République-tnie du Cameroun, Egypte, Ethiopie,
Cote d'Ivoire, Kenya, Maroc, Sénégal, République-Uhie de
Tanzanie et Tunisie.

Torates : Maroc, Sénépal, Libéria, COte d'Ivoire et Egypte.

Oranges, tangerines evc. : Algérie, Egypte, Marcc, Sénégal et Tunisie

Huile de coton : Kenya, Sénégal, Burundi, Fgypte, Ethiopie, Nigéria, Soudan,
République-Unie de Tanzanie, Maurice et Haute-Volta.

Huiles et graisses d'origine animale : Kenya.

Bananes : Angola, République-Unie du Cameroun, Cap-Vert, Guinée &quatoriale,
Ethiopie, CBte d'Ivoire, Madagascar et Sénégal.

22, En plusdes contraintes affectant 1'offre mentionnéés ci-dessus, il existe
divers autres ohstacles 3 1'expansion du comrerce intra-africain qui tiennent peut~
dtre aux politiques commerciales, aux méthodes de commercialisation et aux infras-
tructures. L'importance de chaque obstacle, en tant que frein au développement du

commerce intra-africain, varie d'un-pays & un autre.

23, Tous les pays africains ont recours A des ‘barriéres tarifaires et quaSi*tari—
faires pour contrdler le mouvement des marchardises entre les autres pays africains
et eux-mémes et entre eux-mémes et le reste du monde. Les raisons données a l'iﬁpési—
tion de barridres tarifaires et quaci-tarifaires sont nombreuses et diverses. Les
arguments les plus courants serblent &tre lz sécurité nationale, la protection des
industries naissantes aux fins de la diversification dé 1'Sconomie sur le plan
national ou la promotion de 1'autosuffisence. Que ces arguments soient fondés ou
non, on ne peut nier que les barriéres tarifaires et quasi-tarifaires soient.parﬂi
les nombreux obstacles qui entravent 1'expansion du commerce intra-africain. En
effet, les pays africains exercent ainsi une diserimination les uns vis-3-vis des
autres, notamment pour protéger des industries textiles qui ne sont pas concurrencées

par les pays d'outre-mer mais par les autres pays africains.
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24. Parall3lement aux barrires tarifaires, chaque pays africain a recours 3 des
contingenteﬁents et & des interdictions pour empdcher les marchandises de franchir
librement ses frontiéres. Les licences d'irportation et d'exportation et les autori-
sations d'acquisition de devises sont des formes de barriéres non tarifaires. Un
certain norbre de Pays africains exipent des importateurs et des exportateurs qu'ils
nrécisent la source de leurs imortations ainsi gue la destination de leurs exXpor-
tations. D'autres exigent que les importateurs versent une caution et frappent de
droits spéciaux 1'acqulsltlon de devises et de licences d'importation. Les divers
pavs justifient ces formes de contrdle du commerce de la mére maniére que les barridrec
tarifaires. Ce qu'il convient de souligner ici, c'est que ces barrleres tout en
s'appliquant aux importations en provenance de 1'étranger et d'autres pays africains,
tendent 3 géner bien davantage le commerce intra-africain que le commerce avec les
pays développds dont les marchandises sont mieux comnmues et Joulssent d'une meilleure
réputation, dans la plupart des cas, et qui offrent de nombreuses mesures d'incitatior
au comrerce, comme des facilités de crédit pour les importations africaines en
provenance de 1'étranger, alors qu'il n'existe pas d'arrangements anélogﬁes pour le
- cormerce intra-africain,: - o '

25. Les problémes de balance des paiements sont devenus un ‘obstacle tres sérieux 3
la promotion du commerce intra-africain. De nombreux pays, qui cornaissent des
difficultés tras graves en ce domaine, recourent 3 toutes sortes de moyens pour
restreindre les inportations et se lancent dans des procrammes de’ remplacement des

importations par des productions naticnales

26. Le cormerce intra-africain est entravé par le cofit trés élevé des transports
entre pays africains, qui est imputable aux insuffisances de 1'infrastructure
(chemins de fer et routes). L'insuffisance des moyens de transports et d'entreposagg
aux niveaux national et sous-régional réduit le volume des echanges commerciaux
intra-africains et du coritinent africain avece 1'exter1eur Cette 1nqufflsance a1n51
que celle des communications, constitue wt autre obstacle 3 1'expansion du commerce-
intra~africain. I1 est quelquefois plus facile et méme plus raplde pour un pays de
1'Afrique du Centre d'importer des produits d'Europe que d'un pays situé en Afrlque
de 1'Est ou en Afrique de 1'0uest, tout simplement pour des questions de transports.,
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27. Méme si ces obstacles &taient &liminés, le commerce intra-africain se heurterait
encore 3 des problémes de commercialisation. Tout d'abord, les informations concernant
les produits disponibles en Afrigue sont insuffisantes. Les producteurs/exportateurs
et les consommateurs/importateurs ne possédent pas suffisamment de renseignements, les
uns sur les débouchés de leurs produits et les autres sur les produits disponibles.
la mjorité des pays africains ne comnaissent pas du tout la situation du marché dans
un pays africain dommé@. A cela s'ajouteant d'a2utres facteurs étrcitement liés; le naﬁque
de cormaissances techniques dans le domaine de la commercialisaticn et l'insuffisance
des fonds destings 3 cette commercialisation, la trop grande complexité des procédures
et des formalités dans le domaine des exportations et des importations, 1'insuffisance
des mesures d'incitation aux exportations et 1l'absence de stratégies visant é-orienter
les commercants africains vers les marchés africains. Ces problémes montrent que la |
région africaine ranque de structures adéquates pour la promotion du commerce.

28. Outre 1'absence d'arrangements en matiére de crédit visant 3 encourager le
commerce intra-africain, 1'insuffisance des arrangements de cormpensation et de
paiements entre les divers pays africains, et ja non—convertibilité des monnaies
nationales constituent elles aussi un obstacle au développement du couwerce intra-

africain.

25, L'ensenble de contraintes affectant 1'offre décrites plus haut, les obstacles

3 la commercizlisation et ceux qui tiennent aux faiblesses de l'inffastructure cons-
tituent autant de problémes 3 résoudre, si 1'on veut -développer le commerce intra-
africain, et il faut s'y attaguer de maniére systématique. L'€limination des obstacles
ayant trait i 1'information comrerciale et les arrangements de promotion du commerce
reldvent de la compéterice des organisations de promotion commerciale, des centres de
pramotion des exportations, des chambres de commerce et de toutes les autres institu-
tions s'occupant de commerce. Ce sont ces institutions africaines qui devraient
fournir des renseignements sur les produits africains, aider les commercants africains
5 s'orienter vers les marchés africains et les pays afriecains 3 &laborer des
stratégies de commercialisation et 3 simplifier les procédures et les formalités.

dans le domaine des exportations et des importations, ete.
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30. S'il existe des relations &conomiques étroites, dans le domaine du cormerce en
particulier,'entre les divers pays africains et les pays situés hors d'Afrique, c'est
en partie grice au rdle important que les charbres de commerce, les organisations de
promotion du commerce ou les centres de promotion des exportations ont joué dans la
recherche des marchés et des sources d'approvisiomnement et en partie, pour des
raisons historiques.

21, ‘Il est temps que les chambres de commerce, les offices de promotion du commerce
ou des exportations jouent un réle analogue dans la promotion du commerce intra-
africain. Ils pourraient et devraient aussi aider & découvrir et & créer des possi-
pilités commerciales, 3 découvrir et 3 présenter des partenaires commerciaux et a

renforcer les liens entre le cormmerce et la production au sein de la région africaine.
VI. POTENTIALITES DU COMMERCE INTRA-AFRICAIN

32, L'analyse de l'ensemble du commerce africain et du cormerce intra-africain a
révélé que ces échanges commerciaux africains se font pour 95 p. 100 avec des pays
situés hors de la région africaine. Le commerce intra-africain représente moins de
5 p. 100 du commerce africain global et cette proportion a commencé 2 diminuer 2
partir de 1970. Néarmoins, les possibilité€s de développement de ce commerce sont
manifestement trés grandes.’ ;
23, I1 est non moins &vident qu'on ne pourra réaliser ces possibilités que si les
gouvernerents, les producteurs et les orpanisations commerciales en Afrique s'engagent
3 identifier des produits qui pourraient &tre &changés entre pays africains et s'ils
font des efforts pour orienter effectivement leur production et leurs ventes vers les
marchés africains. Les énormes Ecarts constatés entre demande/consommation et offre/
production sur tous les marchés nationaux ou sous-régiocnaux de certains produits
laissent supposer qu'il existe des excédents exportables ou des déficits. de produc-
tion dont d'autres pays ou d'autres sous-régions pourraient tirer parti. En étudiant
la situation générale du commerce intra-africain, nous avons montré que le continent

africain &tait importateur net de produits classés comme articles manufacturés,

machines et matériel de transport, articles manufacturés divers, boissons et tabac,

produits chimiques, huiles et graisses d'origine animale et vépétale et de marchan-
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dises non classées par nature et exportateur net de prodults entrant dans les

catégo 1es des DPOdUltS alimentaires et animaux vivants, des natleres bruLes a

- 1'exclusion des combustlbles, des combustlbles minéraux etg.

3%. Nous avons également montré que le continent africain &tait importaﬁeur net de
produits transformés 3 partir de matidres premiéres existant dans de nombreux pays
~africains. L'expansion du commerce intra-africain doit done reposer en partie sur la
pestion et la transformation des matidres premiéres en vue de leur écoulement dans la
région. Pour que cette transformation ait lieu, i1 faut que les pfoducteurs actuels
et en puissance comnaissent la situation du marché dans la région. Par consequent les
“instituticons commerciales comme les chanbres de commerce, les centres de pramotion
des exportations et autres intermédiaires commerciaux ont un role lmportant i jouer
dons les efforts visant 3 exploiter les potentialités du commerce 1ntr'a-af‘r'10a1n non
sculeffent en identifiant les possibilit8s commerciales mais egalement en encourageant
la pltductlon de biens qui serait commercialisés en Afrique.
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3HBo Le tablezu 4 cidessue ndique les feaowdsblean et exportaticns de certains
produits qui catrent en gros dans la cawégoric des produits alimentaires et

des animiux vivanis. L'excédent dos importations sur les exportations pour la
perlode ¢976 1973 montre wne tendance ascendant= de ia derzrde en ce2 gui concerne
ces produi tsg Ce tableau indigue égalzument les aéficits et excédents commerciaux
globaux des poys africaing pour cortaine preduitcs ics importztions de viande

en conserve dépassaient las exportations de 17 653 (00 dollars en 1975, de

L5 879 000 dollars en 1977 cf ¢e 38 852 000 dollars con 1978, Selon la FAO i

les plus gronde axporteieurs de viarnds en conwerve Ztaient le Henya, le lebabwe,
la République~lnic de Taunzanie. Madagousar, 1fEthiopie, le Swaziland et 1a
Somalie, Ces exportaticns étaicnt eszervielicnent dostindes aux marchés européens.
Tandié que certainz pays arrieains expertaient donc iszur viande en conserve vers
les marchéds d7Evrepe nais =vsol du Hojen-Oricat, 1fAfrique on importai®

dYautras riéslons, nrincipalersnt dBurene, d'Amdvique lalipe et de Nonvelle--Zélande,

= le

On expligue cetie siructure Jtu conmerce do la viande en consarve  par les défauts

des réseavx d= transpors, l'zuisterce d= relations comserciales de longue date

-

. 3 une morgue et les exigences

-,

et de facilitis de -rddit, et les ~olis

de qualitd des grovpes de comsommateurs africains treditiourels, en particulier

de ceux qui habitont dans i=s zonos uroaineds

3Ba le tableau A montre {galonent cleivement cut o continent africain est
impertateur not de saucissos €% de primaveticns < de conserves de viandesg.
L'Ansels, 1o Botowcra. L'Etliopie, iz Sowlan, Medegnscar; ie Tehad, le Kenya,

le Svariland et lo Zirhatwe eont les plus geavds exportateurs d= viande fraflche,
frigorifids of sangalée {(Houour, weau, nonicn; pore ot volaille) . 35 po 100

du total dac oxportations aofvica’nes de ecos produiis sont A desiination des pays
européens, 4O po 200 A destinuiion du Moyen-Ovdent et 25 p, 100 gzulement &

destinction de pays africains, tandis qae les plue grands importateurs de viande

Y

frafche, frigerifide et vorg:léc {olcst-l~dire e Zulke, la Jamahiriya arabe
libyenne, la C8te d¢Ivcire, 1°Epyptc, la Zawbie et liourice) ot les petits
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importateurs (Gabon, Seychelles, Réunion, Nigéria etc.) s'approvisionnent /-
essentiellement en Hurope, en Amérique latine et en Nouvelle~Zélarde, -~

"T
37« les potentialités dans le domaine du commerce intra-africain de la viande '~
sont considérables, en partie parce que les pays africains &ldvent un-nombre
relativement important de bovins, d'ovins et de caprins, de porcins et de
volailles, en partie parce que la demande de viande frafche et de produits carnés
transformés est de plus en plus forte, du fait que le pouvoir d'achat ‘augmente
dans de nombreux pays africains, et en partie enfin parce gue les pays africains
se heurtent 3 des difficultés de commercialisation de plus en plus grandes sur

les marchés traditionnels d'Furope et & une rude concurrence au Moyen-Orient.

38+ Les organisations de promotion commerciale (nationales ou saus—reglonales)
peuvent expleoiter ces potentialité en identifiant les marchés et les sourcés :
d'approvisionnepent au sein de la région africaine. LYidentification des marchés
stimulerait et développerait la production et permettrait de développer le
commerce de la viande 3 1'intérieur des sous—reglons ou au nlveaa de la reglon

ce qu1 seralt possible vu les similitudes exlstant entre les preferences

et les gouts des consommateurs, la f30111te avec laquelle les prodults peuvent
&tre adaptes aux besoins 1ocaux aux niveaux natlonal e; sous—reglonal et 1a '
possibilité de balsser les prix & la consomitation en adaptant 1a quallte ‘

aux besoins effectifs du consommateur dans un pays ou une sous—reglon donnee,_ce.
qui pernettralt non seulement d‘augmenter le pouveoir d'achat mais egalement d'elarglr

le marche,

39. ‘Ltanalyse ciidessus s'appllque églament, mutatls mutandls, aux potentlalltes

du commerce intra-africain en ce qui concerne le beurre, le fromage et la calliEL;%ée,
le lait concentré, le lait en poudre et le 1a1t frais ainsi que les oeufs

en coquille, les pr1nc1pales matiéres premleres de ces prodults sont fournles par

le bétail et la volaille, dont la productlon varle d'un pays & l'autre et d'une
sous-région & ll'autre, Des pays comme l'Egypte, le Soudan, le Zlmbabwe, le nger1a,
1'Ethiopie, le Botswana et 1la Republlque—Unle de Tanzanie sont des produeteurs de
beurre ‘et de ghee, Selon les estimations de 1a FAOC E/, le KEnya a été le plus grand
exportateur de beurre au cours de la per1ode 1976-1978, suivi par le Botswana ' ;

et le Sénegal. La consommation de beurre révéle une tendance ascendante, a1n51

—————— .

1/ FAQ Trade Year Book, 1978, Volume 32



E/CNv14/4Pel /141
Page 22
qu'on peut en juger par les expgédents de plus en plus importants des importations.
sur les exportations figurant au tableau Lo Ces déficits commerciaux en ce qui’
concerne le beurre nécessitent qucn identifie les zones de consommation et qufon
oriente et .qufon mette au point des techniques de production axées sur ces marchés.
Cette tiche pourrait &tre confiée aux organisations de promotion commerciale,

. . . e
404- On pourra de méme exploiter les potentialités du commerce intra—africain én’
ce qui qoncerne le lait concentré, le lait en poudre et le 1lait frais en
identifiant les producteurs actuels et potentiels, lLa demande de lait est trés élevée
en Afrique : le tableau 4 indique en effet gue les -déficits commerciaux pour v
la région africaine, de 425.030 000 dollars en 1975, sont passés i.697 282 000
dollars en 1978, Le Kenya a &té le seul exportateur net de lait au cours de la
période 1976-1970. Le 5énégal et la CSte d!'Ivoire ontyil est vrai exporté de .
faibles quantités de lait, cependant, ce sont de gramds importateurs nets alors
que presque. tous les autres pays sont seulement iwportateurs de lait,

principalement. d "Europe; 1'Ethiopie importe du-lait essentiellement cu Kenyz,

L1 Lés‘ﬁéfehtiwlitéé du coﬁnerce intra-africain en cé qui concerne les céréales

et les orodults 1pparentes comme le maf's et le riz sont llmltees par des contraintes
affectant la produ.ct:.on° les def1clta commerciaux 1nd1ques au tableau 4 signifient
simplement que 1a productlon nfarrive pas et de loin & coﬁvrir 1a consommatione :
Cela semble a premlere vue limiter les p05510111tes d'expan51on du commerce de ces
prodults 3 1t echelon r301onal mais ces possibilités sont trés grandes i 1'échelon .
dé 1a sous—reglon, ol ce cammerce compensera les fluctuatlonu des recoltes entre pays
voisins. Il y 2 déji un certain volume dféchanges entre le Zimbabwe, la Zambie, le
Malawi, le Botswana et le lozambique pour le mals et entre un.. certaln nombre de pays
d°Afrique de 10 Ouest pouh ie rlzn

42, lLa région africaine est expértatrice nette de fqmates frafbhes, dlorangee,

de tangeri#eé, de:Bananes, de café vert et de café torréfis, dé févgs de cacao,..

de tebac brut ou non fﬂbriqué, d‘huile d'arachide étco comme.lcﬁmontrent les signes
positife flgurant au twalegu bo Seuls 19 pays africains ont mentionné des ventes

de tomates fraiches, le Maroc et l’Egypte et.nt en tete pour. ces exportatlonu. Le
commerce du p01ason ne flgure paa au tableau hﬂ Ce commerce existe. nals son dévelop—
pement est for*ement entrave par le manque de moyens de conserva rtion et de transport.
L'essentiel du commerce du p01ason en Afrique du Centre et en Africue de 1'Ouest

porte sur le poisson séché, salé et fumé,
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b3, Les principaux. producteurs de fruits et de 1l8gumes en boite ou en bouteille
exportent vers les marchés de la CEE. La €Bte d'Ivoire et le Kenya bénéficient de la
franchise douaniére sur ces marchés, pour leurs exportations d'ananas notamment. Le
Maroc exporte vers la France et la République fédérale d'Allemagne alors que la
Tunisie exporte des légumes en bolte principalement vers 1'Europe. Les restrictions
qui s'intensifient sur les marchés européens améliorent les perspectives de dévelop-
pement du commerce intra-africain. Toutefois, si certains produits en bolte, comme la
purée de tomates, -sont de plus en plus répandus en Afrigue de 1'Ouest ol la purée de
tomate est utilis€e dans la préparation des principaux plats, le pouvoir d'achat
relativement faible de la plupart des pays africains constitue un sérieux obstacle

4 l'expansion du commerce intra+africain en ce qui concerne les fruits et les 1égumes

en bouteille ou en hoite,

4y, Les importations africaines d'nuile de coton sont environ 20 fois plus importantes
que les exportations. Le commerce intra-africain de 1'huile de coton est dominé par

le Soudan sur le plan des exportations et par 1'Egypte surle plan des importations.
Dans la mesure ol la demande en Afrique d'huile de coton est en grande partie assurée
par les importations en provenance de pays extérieurs, il y a de grandes possibilités
de production et de diversification, particuliérement en République-Unie de Tanzanie,
en Ouganda, au Mozambique et en Angola. |

45. Les principaux exportateurs africains de tissus de coton sont 1'Egypte et la
Cote d'Ivoire tandis que les importateurs sont le Soudan et le Nigéria. La République-
Unie du Cameroun, le Libéria, la Sierra Leone et la Tunisie sont de petits exporta-
teurs de tissus de coton., Ils exportent principalement vers le Maroc, le Niger, le
Togo, le Congo, le Tchad et le Gabon. Plus de 30 pays africains achetaient en 1975

des tissus de coton aux exportateurs traditionnels comme 1'Inde, le Pakistan, la
Chine et Hong Kong. L'avenir du commerce intra-africain en ce qui concerne les tissus
de coton dépend de l'adoption de politiques des prix appropriées et de coupes et de
motif's spfciaux destinés 3 répondre aux besoins et aux types de demande des différents

pays et sous-récions de 1'Afrique.

46, Dans notre étude des potentialitds du commerce intra-africain nous nous sommes
en gros limités & certains produits alimentaires ou agricoles, parce que nous dis-
posions des domnées de la FAQ sur le commerce de ces produits. Notre analyse de la

P T S VRSP ——
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strueture Gu commerce africein nous a révélé que le continent africain &tait un trés
pros irmoroativr net de produits classés comme articles manufacturés de base, produits
chimiquas, eiisles manufacturés divers,machines et matériel de transport qui tous
entvent dans ia cetbgorie des produits industriels. Le fait méme que d'énormes déficits
nonmercioux sifectent cette catbgorie de produits indique qu'il y a de grandes possi- )
nilitZs do divelopper le commerce intra-africain de ces produits.

47, Pupr emample, 11 v 2 de grandes possibilités pour le commerce intra-africain

dos produits inlwiriels Indiqués cl-apreés :

- rroioity pEtrochimiques lourds
- crogiite chimiques et produits pharmaceutiques

- Overs engrals (phosphates, superphosphates, ammoniac etc.)
- ~oaodhs e industries du bois st du caoutchouc

- prodasts Ces industries de la pauxite et de 1l'aluminium

e du cuivre et des produits en cuivre pour la construction,

Ge rechange, les télécomunications ete.)

- eodiits dea industries du paz et du plastique (comme les engrais a base
Gtoierioe . les sacs, les tuyaux, les piles et divers matériaux d'emballage,

T

r-ouuits de 1'industrie sidérurgique

- rood 19, foo industries de la pAte de bois et du papier
- catr ef produits en culr

- meorines sericolss {charrues, herse, accessoires de labour,

. ’
kquu L L (,;\,.)

- profoitc en zine et en étain
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48, FEn résumé, i court et 3 moyen terme, les perspectives du commerce intra-africain
sont favorables en ce qui concerne certains produits comme la viande et les produits
carnés, 1'huile végftale, les produits dérivée du poisson (en particulier les conserves
et le poisson séché)}, les chaussures bon marché fabriquées localement (babouches),
les tissus de coton bon marché, le lait en poudre, le jus de mangue, les tranches de
mangue, la purée de tomates, les cuirs et peaux, le fromage, l'ananas et le jus
d'ananas en boite. Ces perspectives sont favorables parce que les goUts des consom—
mateurs dans les pays et les sous-régions présentent des similitudes: qu'il sera
facile d'adapter les produits aux besoins locaux: qu'il n'y a pas de réglementations
sanitaires rigides; qu'on peut obtenir sans difficulté des informations sur le
commerce en raison des accords commerciaux bilatéraux et des projets sous-régionaux
d'intépration déj3 réalisés ou prévus dans toute la région africaine et qu'on est de
plus en plus conscient de la nécessité de promouvoir le commerce intra-africain 3

1a suite des directives dormdes par les Chefs d'Etat et de gouvernement dans le Plan
d'action de Lagos.

49, A moyen et long terme il y a de grandes possibilités pour le cammerce intra-
africain des produite industriels i condition que les organisations de promotion
commerciale axent leurs efforts sur les marchés africains. Les importations de produits
industriels en provenance d'autres régions pourraient &tre remplacées par des produits
de la région, si 1'on assurait la coordination nécessaire entre les plans de dévelop-
pement des divers pays africains et si 1'on tenait davantage compte des marchés

africains dans ces ploang.

50. Pour pouvoir exploiter complétement les possibilités qu'offre le commerce intra-
africain, 11 faudra effectuer des études de faisabilité. D'abord, il faudra E&tablir
des profils de production par pays. A partir de ces profils, les organisations com-
merciales commaitront les sources d'offre et la demende excédentaire existant dans

la région africaine. Deuxiémement il faudra mettre au point des profils commerciaux
par pays (exportations et Importations) qui permettrong d'établir deux listes de
produits montrant les excédents d'exportation par pays et les daficits d'importation
par pays. Troisidmement, une liste des produits africains exportables établiepays par
pays faciliterait, en ce qui concerne le commerce intra-africain, des études appro-
fondies sur les questions ayant trait i la commercialisation.






