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plupart des cas, ces engagements sont & court terme et deflnls par des
protocoles annuels En tr0131bme lieu, les prix également semblent &tre

negocles annuellemen'b en régle genera.le.

Il y & lieu de' signaler que, dans le passé, divers pays. de la zone
franc étaient parties aux accords commerciaux entre la France et les pays
d'économie planifiée. Certains d'entre eux ont conclu, dépﬁis§3des’a¢corda
qui leur sont propres (la Tunisie par exemple), complétés par des

dispositions spéciales en matidre de paiements.

Le deuxi®me groupe est celui ‘des zccords entre des pays d'Afrique
et d'autres pays; -généralement sous-développés, pratiquant des restrictions
commerciales: rigoureuses. Il s'agit essentiellement d'accords de
contingentement .assortis de dispositions de compensationj ils sont conclus

normalement pquride :courtes périodes.

Le troisi¥mé -groupe est celui desbéégérds entre pays d'Afrique qui
pratiquent des restrietions quantitatives:et des économies de marché
~industrialiseées ayant une politique 4'échanges commerciaux relativement
libérale.  Ici (cas des accords de la Tunisie et.du Merocy avec la Suisse,
le Royaume-Uni, etc, par exemple,) 1'engagement de délivrer des licences '
d'importation ne concerne généralement que le pays africain, étant donné
que l'entrée des importations sur le territoire de 1l'autre partle est libre
(a quelques rares exceptions prés) ~En échange, le partenzire accorde au
pays africain des crédits & long terme, le traltement de la natlon la plus
favorisée, 1l'application dos mesures de llbératlon des echanges de l'OmCm
ou uné combinaison de ces dlspOSLtlons. n régle genérale, il n'y a pag

d'accord de palements.

Enfin, il existe quelques accords & 3 long terme entre pays d‘Afrlque.
Les accords entre voisins (par example ceux du Soudan avec la RAU de
1'Afrique’ du Sud; avec la Rhodésie) contiennent des éléments de prefereﬁﬁe
douenidre combinés parfois avec des mesures de contingentement. D'autres

accords sont analogues, pour 1' essentlel 4 ceux du deuxidme groupe

4/ L'engagamgnt pris-par 11URSS.d'acheter au, Ghana du cacao en quantités::
croissantes pendant 5 ans fz2it exception.
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(pat exemple; les accords de la RAU et du liaroc avec un certain nombre

“de pays africains). Il existe aussi, enfin, quelques accords généraux
" de ‘¥ype traditionnel, comme le traité Ghana-Haute-Volta conclu peu’ apr%s

PV o dird spécial portant suppression des frontidres douanidres.

L'importance des accords commerclaux ) 1ong terme pour l‘Afrlgue

En Afrlque, abstractlon falte de la RAU du Soudan et sane doute du

'-Maroc, l‘expérlence des accords commerclaux bllatéraux 3 1ong terme sst

trop recente et troP fragmentee pour qu raa 501t p0531ble d'en tirer une

Faily

‘_conclusion blen déflnle. En outre, faute d'evaluatlons crlthuea offlclelles,

::11 est difficile pour le Secretarlat de falre catte recherche.

Certes, les accords bllateraux constituent le cadre le plus aoceptable

de part et d'autre pour le commerce avec les economles plan1f1ées ou trés

“ff“rlgoureusement dlrlgees.‘ Comme les marchés de ces économies offrent de
'Jgrandes pOSSlblllteB latentes 31non 1mmed1ates de débouchés pour 1ea:_
'exportat1ons de 1a plupart des ‘pays d‘Afrique, e nombre ot 1'étendue des

-fﬂaccords bmlateraux du type decrlt ci-dessus sont appeles trés probablement

{ﬁ s accroitre.

S‘il en est alnsi de solidas argumunts mllltent en faveur des accords

& long terme. Dans 1la mesure ol ces accords contiennent des engagemants

:q fermes concernant 1'achat de quantltes déterminées de prodults primaires,

} “115 pourront aenslblement amellorer ot le montant et la stabillté des recettes
;ﬁud'exportatlon des pays producteurs ‘tout en supprimant en partle 1a necesslte
“Ide fastidieuses renegocletlons annuellcs. De m&me ces accords B long terme

1permettront de réduire la P&rt de l'1mprevu dans la planlflcatlon economlque.

Avec les eeonomiﬂs de marche 1ndustr1ullsees, les accords commerclaux
bllateraux ne sont pas. 1ndlspon3ubles. On pourrelt aboutlr au meme resultat

par voie d'accords de St&blllSutlon des prodults de base, de preference,

sur une base mondlale.

Les exportations de prodults prlmalres au titre des accorde oommerclaux

. bilatéraux & long torme souldvent doux probldmes. En premier. 119u, les

"ffbxportateurs prlpalres dplvent fglre en sorte que 1'augmentetlon de leurs
exportatlons respectlves correSponde % une augmentatlon reelle dea importations
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nettes de l'ensemble des pays, importataurs. 5'il ne s'agit que d'un
deplacement geographlque et d'uné substltutlon de ?ourn"sseurs ou, plus
-encore, si une partic des marchandises est reexportee, par la sulte, vers
les marqheg_tradltlonng;s, le gain ainsi réalisé au détriment d'qn autre

exportateur risque d'étre illusoire.

‘iéhébuiiéﬁé'pfﬁﬁigﬁé o Wi des prlx.' Pixer les ﬁrikfa 1'avance
”ﬂpour une longue perloda, é'est upeculer sur les cours mondiaux. Méme si
‘1a speculatlon reu331t (o est—audlrep si les cours mondiaux fdﬁbeﬁt en
dessous du prix contrautuel). le vendeur : 1sque de devenlr exagerement
tributaire a‘un marche unlqae.‘:En tabsence d'una stablllsatlon mondiale
des produits de base, 11 semblerait préferable de tralter sur des quantltés

plutdt que sur des prix.

S'agissant des 1mportatlons, le prcblén des prix prend une importance
maaeure. Dans une Barge m*sure, ce probléme des échanges bilatéraux peut
étre resolu par an pexr cnne1 ‘hautement quallfle (dans les organlsmes du
-commerce exuerleur d'utau-ef"part¢uuller), apte a dcuermlner et Qlfféren01ar
h $ 'les prlx de 51 zaines de milliers de p“odul be de qualltes dlversés; pour
veiller & ce que le gain provenant des exporiations ne soit pas annulé par

'des différences de prix cu de qualitd. PR

in déhors de oe.te conqlderatlcn nu:ement techntque, il en exlste une

_autre, eco omlque, plus pﬂofonae, qul tient de 1a naJure méme du bllateraliame.
' L'exportateur primaire pourra se trouver dans 1'obl1gat1on de ch0151r entre

tr01s pOFS]blljtes. accumuler un SOlde cred1teur non ocnvertlble, acoepter

des marchandises & des prix qurfaﬂts ou 1mpro Tes, ou récuire ses exporta-
J tions. Si le Comité permanent dn commerce décide de poursuivre 1'étude
des accords de commerce et de vaicments 4 long terme en Afrique, il sera
indispensable de rassemblcr des TYenseignements plus de*allles sur la

queSulon et de procéder ERy “arge échange d'experlences.

'§/ Ce problé@me me se pose Pas; bien entendu, dans le cas des accords & long
- terme en vigueur avec les économies planlflees, car ces accords prévoient,
pour ainsi dire tous, 1'cctroi aux pays a! Afrlque d'lmportants crédits
de développement. : ‘




