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L3 INTRODUCTION

: 1 Durant 1la période colom.qlc, les dirigeants de bon nombre de pays

. africains ont mis en place uhe structure économique qui privilégiait unicuement
la production et le commerce des produits de-base agricoles ‘et industriels
destinés 3 é¥¥e exportés vers lgg oays dévelom,}és. Contraints 3 se soéciili.ker
dans le secteur d'exoortation, les _pays africains ont donc hérité de l‘éboque
coloniale d'un commerce inter:.eur embryonnairxe agui -n etait pas congu ‘pour
satisfaire la demande interieure des pays africains.

et B T3

2s Durant les premiéres années de 1l'indépendance, les pays africains ont
poursuivi la politique économique = aopliquée . .par.: - les - puissances
ex-colonisatrices ‘. qui . tenddit “ & ‘renforcer la structure de leur commerce
extérieur aénérateur de dcvises. Peu de pays. ont adopté des mesures visant
a4 'développer les ‘échanqes intérigurs. Les systdmes d'édchanges demeurent
inefficaces et s adaofent mal aux besoins de la plus grande partie de 1a'
population qui est sonvcnt J.Polee dana les zones rurales. Ce n'éEst”qu'en
1980 que 1les autoritésn Pafriqaiges ont collectivement oris .conscience de
1'urgente nécessité de- ra@timhli;gr e commerce- intérieur afin’ d"a accroitre
sa contribution au déveloobement, ,ﬁpgio-économique de chaque 'pays?”''Le Plan
d'action de Lagos gue les chcfs d'Etat; et de gouvernement ont- adooté en avril
198@; recommande aoécifiquemcnt aqx pays. africains d'"accorder’ ‘une attention
particulidre au’ é&mﬂnerce :.ntériq.gx et a4 1l'amélioration des ‘conditions dans o
lemellel ce commerce a lieu ag_t;uelleme,at, .de telle manidre ocu'il 1:n.::|.a|s¢=r
appdfter une co:ﬁ:r‘ibution ootimle -au. développement sucio-économlque des “,
Etats membres. A cette fin. des mesures, dovraient etre oriaea, ‘le cas echéant,
afin de:’” : few :
SLLRT VR . T
F'C’?a}‘ ' promouvoir le commerce Aintérieyx. .au niveau nat;oanl en’ tehant’ ’bdhﬂfte
‘en partitulier des potentialités du marché rural;

B e e A (B
& e g

“b)"rationaliser les circuitq de dist;ibutlon ‘afin, én nar‘tlculier. =y

“1"de “réduire au maximq;n le nombre - des -intermédiaires et dtassurer’ '
wuniteile “cbntréle’ de ces circh,.t,s par le biais ad*entrebrises na‘tionales
il e orfvées’ ou nubliques ou dg¢, ces deux & la. iois.,

toa g - 8 Lo b ! Y # voiire

*5e) n?ai’htenir un équilib:e entre les 1nvcstisuemcnts dans 'le seécteur
‘au” '&émerce intérieu: Y. - 19,5 investissements: < dans ‘les secteurs
orod&ctifs ag’ ‘telle ‘sorte ague la croissance »du premier n'entrave

e nas celle des‘ scconds . T A

= oy 3 Loyead 3 Bl

7 gl | 7 Dtésel‘lf 'z‘aobbft 'vise donc A analyser .bridvement -la situation en ce
gui “concerne le cbm:herce intérieur et le commerce: frontalier non enregistré
en Afrigue. Basé sur des renseianemcnt,s tirés. . de -~quelques études de cas
sur le commerce :lnterieur at d'une note.préliminaire:sur le commerce frontalier
en Afrique qu'a réalisees le secrétari@t .au.cours de ces dernidres années,
le rapport comporte quatre chapitres- le premier chapitre brosse & grands
traits la situation actuelle du commerce intérieur; .au deuxidme on analyse
le commerce frontalier non enregistré; au troisidme on passe bridvement en
revue les principaux probldmes et obstacles A son développement et au guatridme
on indiquera les schémas alternatifs pour son expansion.
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CHAPITRE I

. SITUATION ACTUELLE DU COMMERCE IHTERIEUR EN AFRIOUE
Y i 2
4. Dans ce chanitte -an tentera d'ind1quer- bridvement le contenu de la
nnoduction et de .principales importations faisant 1‘6bjet du commerce intéricur

L 8o b

....en.. Afrique.:. . On . essayera - également de relever® 1¢s Drincinaux opérateurs

,économ;quel dUb interviénnent dans cé secteur et on traitera de 2 orqani;ation
de la distribution ihterme ainsi aue des “‘divérsed facilités’ qui sont offertes
aux distributeurs.

£ aaq T b ol

.. Sec ggnn 14, Productibns locales faisaﬂt 1'ob3et du cgmmerce ig;érieu; -l s

“S. On ng neut faire . une analyse ‘du “tommerce’ ‘intérieur gans aborder l'obaet
.méme .de gelui-ci. Ainsi le rappel des’ traits caractérxatiaues &c 1'économie
..raqricole;de 1'Africue permettra de 'dégager non seulemént Ia nature des produitl
..vivriers et industriels aqui' sont échangés ‘au plan 1nterieur mais eqalement
~d'identifier dans le~chapitre! suivant” led obstacles a Vaxnc:e dans le secteur
.. ag9ricole: en; wvue -de:idévelopper - le- commérce ‘intérieur. ”On_ constnte .que
..1'aariculture demeurenile pilder > de!"L*écondmie’ 'afrzca1nc du fait qu'elle
i const;tue une {seurge-:importante: d*alinentation, ﬁé revcnus et, de rerettes
en. devises. Elle -demeure: néanmoins’®orientée vers = B cxtérieur. LJéchqqmie
T_de. plantation béritée de ila~rpériode - colénfale 'continue A Drédam*?er. .des
,.étrangers. et des ;sociétés transnationales sont' charqées des actlvifés visant
..& produire.. nour_la satisfaction ‘des be8Soins des D&Vé metronoles. Ellc tend
_} écartgr oy; & .éliminer  des:agricultours'du pays.' 'E11¢ ne féurnit donc pas
une impulsion nécessaire 3 la création de circuits internes dans le s;llaqe
des circuits orientés vers l'extérieur. Marginalisées, les Donulations locales
.. s'adonnent. & la production aqricole vivri&re destinéo & 1'autocbnsommation.
T ills ¢ ' [ B h oy
6, L'économie de subsistance se caracterale par des nrocédés de culture
rudimentgiresy Le: capital d'exploitation ne consiste du eﬂ outils tels que
les houes, les-;pioches ~ou les béches. 'L'économie de’ subsistance pratiaque
;ﬂonc la culture-&: da main et la culture’ attelée™ou mobilisée n est pas encore
répandue dans la majorité deé pays "africains.  La ‘hain d'oeuvre féminine
y joue un rdle prépondérant. Etant donné aque l'économie de subsistance est
essenticllement orientée: wers . la >batisfaction des’ besozns alimentaires, la
majorité des biens .obtenus i dams' ‘les' zones ruraleé concernent les produits
vivr;erq qui,. selon -les:.données’ natureéllés ot “les qouta des populations
locales, consistent en céréales, racines et tubercules et ‘fruits. En effet
les "profils de la production agricole alimentaire" différent de soua-reqions
.en sous-régions, . au -gré -des aléas climatiques.- ‘La sous-réqion de l Afrxaue
dn :1'Ouest, .produit - sprincinalement " des' déréaléé "parfois des 'racines et
tuberculos. . Les principales productions ~viv¥ridres obtenucs dans les pays
de 1l!Afrique, centrale :portent sur les™ ‘racifes’ et tibercules ainsi aue sur
quelgues. céréales qui sont cultivées ‘dans ‘ les bays ‘membres de la Communauté
des pays des Grands Lacs (CEPGL). Dans "la sous-région de 1'Africue de l'Est
et  austrlae, sont . régeltées ‘les ‘céréales, les “racines et tuberculcs ainsi
gne quelques légqumineuses: : ‘Les fruits 'constituént 1*une des oroduct;ons
qui L'emnortentjqrha n@ttementwsur -Jés autres” nrbduits vivriers obtenua dans

les pays de 1l'Afrigue du:Nord.: ol HLRHT SSIAER
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A I1 ressort de ce qui précéde que la gamme des biens produits demeure
peu diversifiée. En outre le peu d'attention que quelques pays africains
.accordent au développement du secteur non . structuré explique en partie-la

: stag;ution du, .volume des biens agricoles produits localement. Il convient

 de faire remarquer que certains . pays. .africains ont continué. & . favoriser
la preduction. _d_es % cultures _d,e ra,ppoxt, au plan. technolog:.qua et

organisat:.onnel, au détriment de . la production .des denrées. alimentaires.
g Cette pol.xt,ique iucite les,, populations locales A développer . 1'économie. - de

,subsistance. . Etant, donné. la poussée ., démographique. qu'ils accusent, -il
faudrm.t aux, pays africains de parvenir a .1°' autoauffiaance en comptant -sur
,1 agricultenr dont Jla production devra pourvoir non seulement..aux.besoins
glimeutaurea de sa famille mpais. également d'une: partie de la population
' qui s'accumule en ville. Les pays africains devraient concevoir des politigues
visant & inciter l'accroissement de leurs productions vivriéres.
: BRCRI L G LIS siesdagnye 3 + 1dr. 333 Fle L :

8. Un autre groupe de produits vivriers faisant 1l'objet du commerce
intérieux concerne . les produits de 1'élevage, 2 savoir les bovins, les
porcins, les ovins, .les caprins et les volailles.- Selon. les données de
la FAO 1/ presque tous les pays africains produisent de la viande dont le
volume n'a accusé qu'un faible accroissement durant la décennie en cours.
Des facteurs tels que la sécheresse, les diverses maladies qui frappent
le cheptel ainsi que la faiblesse des investissements pour- lutter contre
ces maladies ont influé sur le niveau de la production de la viande.

ol

5§t kel d bs oduits de 1la. peche constituent un autre. qroupe de produita entrant

dans le commerce intérieur de 1'Afrique. Trois destinations sont réservées

. aux proﬂucgions halieut?.ques- 1'autoconsommation, le marché local et - . le
~-marené extérizur.” E‘h"‘ﬁ'éﬁé“'tradiﬁonnelle, gui est pratiquée dans “les eaux

intéricures telles que les lacs, les rividres et les étangs par des pécheurs

2 1ndividnels ne disposant gque, d'un filet en fil de nylon ou d'une. piregue
~ alimente les puto—approg;l,slqnnﬁments et les. marchés locaux. .Les produits

de 1la ,peche .moderne obtenus A‘rgrande .6chelle par des sociétés,.;souvent
étrangérea. di.aposant d'équipements modernes subls,sent le traitement rpréalable
a l'exportation. i I_Jne_ infime , _part;aj} .de.. cette p;;oduct.xon est écoulée - sur
1e marché local B ol oL ARSI P e R . |

10. - La pplitj.que 1ndu$tr1e11e qui q été suivie par la plupart des pgya

g afr;ca:l,ns depui; 1’accession a. 1 i.ndépendance a consisté &: privilégier les

inﬁuptries extraqj:ives qui, pour  la plupart, sont confiées aux . sociétés

_t;ansnat.tqqales qui les exploiept 9u ~profit . des pays métrgpoles.. . Les

bénéf&qﬁg ;écgltés A_,ne. sont. pas .‘vxé.;.nvggt;irs__ggns, les: aut,rga‘,aptivitén
industrielles des pays hdtes, ce qui . a retardé  1'industrialisation de 1la
plupart des pays africains. Parmi les quelques industries africaines qui
intéressent le commerce intérieur, les industries 1légéres ou industries
de bien de consommation occupent une place de choix. En 1985, selon les
publications de la CEA 2/, la part de ces industries dans le total de la
valeur ajoutée du secteur manufacturier a été de 68,4 p. 100 pour le Nigéria,

1/ Source: Annuaire FAO de la production, vol. 39.

2/ Voir "Etude des conditions économigques et sociales en Afrique -
1985-1986, E/ECA/CM.13/4.
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‘branche des oproduits alimentaires, des boissons, du tabac, de textile et

du cuir est demeurée la plus importante de 1l'industrie manufacturidre en
1985. Le traitement des aliments produits localement au Zimbabwe a représenté
25 p. 100 de la production du secteur industriel; en Gambie, le traitement
de l'arachide et du poisson a représenté 75 plus de la valeur ajoutée du
secteur industriel. Cette proportion élevée ne signifie pas une croissance
de la production industrielle ‘totale du pays concerné, car 1la demande
intérieure a nettement ‘dépassé 1'offre effective. ' L'accroissement « des
-importations constatées des biens de consommation industriels a compensé
la baisse de la production qui. tient & un certain nombre do facteurs: patmi
Aesquels il y a lieu de rolover- R e

a) 1 aporovisionnement couteux des intrants importés;

b) 1'éloignement des zones de production industrielle bpar rapport
aux centres ruraux producteurs des matidres premidres;

c) la défectuosité des infrastructures industrielles; et °

d) leur mauvaise gestion.
L'incompression des colts de production qui en résulte freine la production
et laisse insatisfai te une demande sans cesse croissante.

Section 2: Importations des biens de»consommgtigg entrant dans lc commerce

intérieur - s G

11.  Les importations des biens de consommation répondent généralement au
souci de suppléer aux insuffisances de productions nationales. Le secteur
~aqricole vivrier des pays africains a, durant 'ces’ dernidres années, enregistré
de faibles progrds. Maints pays africains ont été ‘contraints A recourir
a4 1l'extérieur du continent;, soit en consacrant un montant important de devises
~aux dimportations 'de' denrées alimentaires soit en comptant sur’ l'aide des
pays développés pour pourvoir aux besoins alimentaires des populations locales.
I1 y autait eu lieu d'éviter cette situation si les pays africains avaient
. des dispositions nécessaires au développement du commerce intérieur; en effet,
il arrive ‘que certaines régions d'un méme pays régorgent de denrées
-alimentaires alors que d'autres régions souffrent d'une pénurie aique. Comme
il ressort du tableau ci-dessus le commerce africain de produits ‘manufacturés
car accusé un déficit commercial persistant.




E/ECA/TRADE/89/14
Page 5

Tableau

(en million de dollars)

rtat Importations commerciale
iy 1981 1985 1981 1985
*.ﬂ;\.ﬂ { -

“iEE B 5 By RS

; Lmé du_Nord 2102 2140 24884 22893  -22782  -20753
Afrigue de 1'Ouest 937 573 21240 12011 -20277  -12338
Afrique du Centre 657 822 3226 3147  -2569 = -2325
'Aftique qo l'Est 3 ; Ls

et australe . 2428 2095 8008 6177  -5580° = ~4082
Total . 6161 5630 57358 45128 -51197 -39498
g S ] : ‘ > Colii . decaBn bowaien | VY
Source: Secrétariat de la CEA, E/ECA/CM.13/3.
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Section 3: Structure des opérateurs économiques engagés dans le commerce
intérieur g

12. Le systdmz économicue ﬂ‘gn‘pnYE'déte%hihéhi;organisation et la structure
du commerce intérieur. Celui-ci reldve soit du secteur privé dans les pays
4 économie de marché soit du secteur é&tatisé dans les pays a économie
centralement planifide. Dans le secteur privé, tous les agents économiques
interviennent dans le commerce intérieur y compris 1'Etat. Le commerce
des produits agricolez obtenus localement et de certains produits importés
;.destinés & la consommztion cct axercé, par des natlonzur 2t/ou des coopératives
Tde commercialisdtion- -wandis gque le comﬁu;ce de gros généralement installé
Jans les centres urbains est pratiqué par les sociétés commerciales étrangdres
qui sont parfois des sociétés filiales des entreprises transnationales.
Les sociétés para-étatiques interviennent dans la distribution de certains
produits, obtenus localement ou importés, surtout de conscmmation courante.

i —

Section 4: Circuits de distribution; Facilités physiques et financement
; du_é¢dimmerce intérieur

13. L'analyse des circuits de distribution permettra de mieux cerner le
type d'opérateurs intervenant dans la distribution des marchandises. La
distribution étant une fonction commerciale consistant & mettre A& 1la
disposition des utilisateurs des produits nationaux ou . impertés, ‘englobe
une série d'intermédiaires. Lés circuits de distribution peuvent donc . étre
examinés sous deux formes:, -les formes de distribution et les facilités
offertes ‘aux distributeurs. Pour ce qui est des formes de distribution,
on enregistre généralement’ ‘188 Eommercas de gros, de demi-gros et de détail.

""Le commerce dc gras se pratiquae dan? les contres urhaizngs i1 eatr cﬁﬁtrolé
par des sociétés étrangéres. Des autochtones l'exercent aussi mais s'avérent
incapables dc ressembler d'importanis fonds requis a des investissements
qu'exige ce commerce Lotamseni en matériel, équipemencs de transports et
d'entreposage. Le grossiste distribue les marchandises aux demi-grossistes
ou aux détaillants qui eux livrent directement aux consommateurs. Il arrive
cependant que les grossistes, souvent des manufacturiers, disposent de leurs
propres réseaux dJde distribution en détail c'est le cas des fabricants des
boissons alcolisécz oun non alcolisées dans la plupart des pays africains.
Les marchés urbains sont mnieux organisés et se tiennent plus réquliérement
que ceux des zones rurales. Le dualisme économique gqui caractérise la plupart
des pays africains se retronve an miveau de-~ nroAnii- f-b-ngés sur les marchés
intérieurs. ©On a con3taté aque les échanges ruraux portent essentiellement
sur de faibles quantités de produits agricoles alimentaires et de biens
de consommation industriels. En cas de bonnes récoltes, 1le surplus
commercialisable se dirige principalement vers 1les centres urbains. Les
articles manufacturés sont généralement écoulés dans les agglomérations
urbaines ol le pouvoir d'achat s'avere plus élevé que dans les zones rurales.
Les articles importés cont wvendus dans des établiscements commerciaux qui
sont tenus par des étrangers.

l4. En matidre d'infrastructures nécessaires & 1'écoulement interne de
produits, on a constaté gue les zones rurales sont défavorisées & divers
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égards. Les infrastructures existantes ne facilitent gque la collecte de
nrodu;ts aqricoles en vue de 1leur acheminement vers des centres urbains;
en effet, les axes routiers sont essentiellement construits pour relier
les qrands centres urbains pour l'approvisionnement en vivres ainsi gue les
centres portuaires pour 1l'exportation. Les transports ferroviaires sont
généralement utilisés pour le déplacement de lourdes marchandises sur de
longues distances, le chemin de fer, qui n'a pas tellement évolué depuis
1'indépendance, sert 3 écouler les produits de base d'exportation vers les
centres urbains, portuaires ou vers les aéroports. En dépit de l'existence
d'institutions nationales chargées de promouvoir le transport ferroviaire,
le résecau ne se develonoe que lentement. Il joue un role secondaire dans
la distribution interne des marchand;ses. Les autres modes de transport
ex;stant en Afrique se orctent difficilement au commerce intérieur. Ceux-
ci sont le transport mar;txme, presque exclusivement utilisé opour 1le ccmmerce
exterieur et le transnort aérien qui s avére couteux aux plan de 1'acouisition
des aopareils et de leur entretlen.

‘15. En ce qui concerne les facilités 4a' egtregosage et de stockage, les régions

rurales ont éte rarement dotées d' entrepots ou de magasins de stockage
aunronr;és pour la conservation de oroduits Derlssables. L'Etat n'indtalle
les entrenots dans les zones ruralcs aue lorsqu'il intervient dans 'la
commercialisation ‘de produits vivriers. En outre les marchés ruraux sont
Dauvrement eauioé8°' les abris pour les vendeurs et les marchandisés sont
précaireg, mangue de compartimentalisation etc.. Les facilités ‘offertes
aux pavsans sont précaires: leurs produits sont en général entassés dans
des locaux de fortune, dans les- coins - des -maisons-—d'habitation ou tout
simplement en plein air, & la merci des intempéries, ce qui provoaue de pertes
énormes sur récolte. Dans les zones urbaines, les distributéurs disposent
des ontrepots aui sont concentres dans les zones portuaires, en cas

‘q:imuo tafion, aaqs ‘les zones de’ oroduction, en cas de fabrication locale.
“Pour ce gt i est &es fac;lxtes de stockaqe. olusieurs Davu disnodent ‘des silos
éwgrgggs qpi qont installés dans les aqqlomérations urbafhes ‘et appartiehnent
'auxjor an smés D“Ql§9° d 1nterventiop dans 1a comﬁerciaiisaﬁfbn des ptoﬂuita

égg;édi ers. ﬂﬁélp beaucouo d‘efforts restent A fﬁirc-req vp} d'assﬁrpr la
8¢ curite af:Pentaire uour toutes 1es bqpulaélons localeg‘ ey B TR

oo o Ty trrmze ) T

39 Lé developpgmcnt de%' gchanqes intérleurs}'nécessiga le reccurs “au
financemqpt des inv atissem%his ef des fonds de. roulement.’ Le Systémo bancgire
africajnffomnrend ,°s bangues commerciales et des 1nst1tutions de financement
"du 'dévelobpement. On a constaté que le systbme bapcaise ‘sc¢ monhtre réticent
34 financer les activités commerciales intérieures. Cette sifuatfon résulte
de la nature et de la portée de ces institntions bancaires. Installées pour
la plupart en Afrique par les sociétés trananationales, “Zees banques
s'intéressent  au oremier chef au financement du commerce extérieur que
monopqlisent les _onérateurs commerciaux ‘etranqgrs' 5 Ces banques octroient
généralement des créd1ts a court termc.i Ayant cpnstate que les ‘agriculteurs
et potit- commerqants accedaient diff1c11emcn£ aux crédits commetciaux.
certains pays africains ont reussx é mettre en Dlaco des institutions de
crédit aqucole telles que les caisses nationalea de credit aqricole, destinées

* 3ol

Y L
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& subvenir A leurs besdins’ urgents de fmancement et continuent A encourager
leurs’- bangues nationaldés 'dc'’ 6éve1‘oppemen{: A ogtroyer des' crédzté "au_x

agnculteurs &t pet:l.ts C‘W%Q?ganﬁs. a=a hpns @Yt e
s B BT AROMASADLS ] e i ¢ ¢ st Ind 5 it - 1 £ i A oy age R | < Y
L AT e el ¢ Fores :.'--‘:-f;"..‘,'ﬁﬁ"f'? CHAPI“E fﬁ"‘)x _-’_l. ; IS . . :f‘
i y SAD R et a8t | ({a B} af eymanSifre a{ Ninonn T I b i R AR

s " COMMERCE FRONTMPIER EN Aii-kxoug P30 errsai 7R ALE
« 2 La T ol 20 o & 57 s S 4 ' f d sseiy i el VAR
17. TI" arrive’’‘qu’une grande opartie dbs‘“nroduits nationaux ou importés

échappent & 1a*distribution intérieure. En'bfféf; de nombreux pavs africains.
‘notamméht “ceux dui sont sans littoral, ont des !fbhfal:éres communes avec
plusiéurs oavs ‘Timitrophes. Ces:’ Eroﬁtiéréﬁ aui ont  été tracées par les
puissancés’ ex-colonisatrices séparent Hes' peuples’ avant la méme culture et
A ﬁB@e ttaanlsationiﬁociale. Ces frontidres: artificxelles n'ont ceopendant
pas empéché ces' peunlés A entretenir des ranoorts ‘sdciaux et économiques
suivis. Le commerce entre les peuples constitute un élément de des relations.
Le présent chapitre a donc pour obiet de passer bridvement en revue les
‘diverses foms .aue. m&t [+ cr.:nne:ce frontalier, ‘d'analvser ' les tvpes de
orod‘uits faigant 1" ob-let d'échandes frontaliers et d'indiquer les facteurs
cmi influencent ce comarce. Les’ 1:nfomationh ‘oui sont contenues dans cette
‘analvse sont tirdes A' une note oré11m1n31re du secrétariat sur ie commerce
frontalier 3/. <k ' :

Ao 2 PR

ﬁrlncinales formcs du commerce frbntaliér

b 5 R 2 . . P o A |

Section lﬂ

a) ‘Contrebamde B
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18. " Le commerce frontalier est multiforme. Uné dés formes les plus communes
est 1a conttebande. La  contrebande de marchandises™s' effectue'sﬁf 1= bibb
d'une entente ‘entre ‘les fournisseurs et les achEteufs de deux cotés de la
front1ére sur le’tvoe et 1a guantité de marchandises' nt les ‘modes de D&icment.
‘La '''contrebandé est facilitée ‘par le fait aie les zones frontalidres sont
habitées par d&s hersonnds ‘appartenant a la meme éthnie. Les ‘contrebandiers
utilisent’ des ‘porteurs ' qui travorsent ‘les ‘zones ‘‘non’ contrdlées ' par les
douaniers. La contrebande de monnaies fait partrid intéaranté du commerce
frontalier. Le chanae se fait au marché paralléle et le taux de change est
‘soupnle ‘€t varie d'un jour 3 1'autré: La Contrebande entraine pour leés pavs
concernés ‘une perte- de ressources - ﬂont 1'imodr€aﬁbe Varie en fonctiou du
tvne ét Ju v01ume dé broduita ‘visés. gl ke TR Sl

yh E L S = ol B B 11 S o U 1 LR gt e i .3

@ - Co

: b) ' L&b marchés tradxtioﬂﬂéls S T il Sl S S
¥ ! o i

e : ,
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:19. ‘Les ‘marchés ' traditichnels aui ‘se tiennent nériodiquement. souvent une
ou deux fois par sSemaine, ‘constituté une autre forme 'dé commerce’ Frontalier.
I1 arrive qu'd ‘¢ause de 1'éldidhement des céntres nationaux d'aooroﬂ‘sibnneﬁeﬂt
en Bxenh de “‘consommation!”'les”'personnés, aui souvent appartiennafit A ‘tne
méme ethnie préfdfent ‘fréadenter les marchés oériodxques ‘qui sé7 'tiénnent
périodiqtidment dé~1'autre c¢Hré“He' la frontidre. ~ Ce ‘commerce qui n*@st’ pas
nételsEalremert’ f dnreqistté ‘poffé  Wur des Broduits souvent ?stdckés "dans' les

magasins des zones frontaliédres.
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c) Commerce de tran51t

‘!—1‘7! 1 '..j. .". e vl
e e i

20. Il arrive que certains produits entrent en contrebande dans un pays
~r.non” bas pour y étre vendus mais pour atre transbordés et vendus dans d'a,_utres
.: ~zones frontalidrés ]ou _réexportés en contrebande pour gagner des. ﬁev}ses.
‘2= Tl est” clair’ Gue ce tonﬁ ooérations concex‘nbnt essentl.elle-ent des cultures

+de rapport. ‘Le‘cdfélest” 'sduvent importé en contrebande pour €tre réexporté

vers des ‘déstindtions d*outremer. s

d) Vol

21. Ce tvoe de commerce frontalier non enrealstré concerne surtout des biens

++ de luxe usaqés sur le marché local “tels que ‘les vehicules usaqés ct la
contrebande de’ bicn ~ de consommat1on couteux tels aue les télevisgura, les
radios qui ‘sonf pavés én devises mais véndus de "1'autre coté de la frontiére
en monnaie locale.

1 '-" '!)

Section 2- Tvncs de Droduits faisant 1'objet du commerce frontalier non
e g r { - J b L ol 79 L~

Vi 1Has

L b B Latﬂpréseﬁtdilsébtibﬁ"analvse les broduits échanqes dnns le _cadre du
“”ccﬂﬁerEcﬁ frontalier~non enreaistré. La gamme de orodults échanqés différe
sd*un pavs ‘& 1" autre’ ‘'en fonction de la“ situation de l‘offre et de la demande.
Le premier groupe de produits concerne les produits alimentaires. 8 le
profit constitue le principal motif du commerce frontalier,,il est toutefois
noté aque les opérateurs répondent aénéralement- 3 une situation caractérisée
par le désir dec satisfaire les besoins fondamentaux des populations.. Il
i Atest done’ pas surbrefiaht ‘ade des droduits allmentaires trls que ‘1'huile
*. ‘comméstible, 1la farine; “le sucre, le sel et les boisnons fiqurent en. bqnne
- placde dans ia’risﬂg des’ ‘'produits’ échanqés. Certalns oavs ont un cxcédent
de uteduétidn’alimnnrnﬂte ‘notamment de blé. "de mais, de mil. de soraho, de
' pomme¢ de terfe, de haricot, 'de “pois, de banane, de manioc, d'arachide, de
fruits et de poisson. "Ceés Broduits sont relativoment faciles, & passer en
contrebande Iorsdue Teur ~ importation est officiellement interdite ou que
~ 1'obtentibn ‘de licerces 4° exnort&tion nécessite une procedure admin;atrgtive
pénible. Toutefois. 'ddns un %ertain nombre de cas,: ces produits sont
commercialisés of fidieTlément DAt des orqanlsmes semi-oublics méme si une
- quantité considérablé uasse la 'frbntibte' dans' le‘ dirqﬂ_du commerce non
- enregistré. Wie Wpsipm ! : v
A TORL M TR T T S
23. Les produits de consommation aenerale constituent un important grouoe
de produits faisant 1'objet d'un -commerce -non - enrcqistre ‘sous l'effet des
forces de 1l'offre et de la demande dans 1l'ensemble d'un pavs donné plutdt
:~ gue: de maniére soécifique dans les zones frontalxéres heme si certains produits
‘comme la 'bidre, le savon, 1é¢ hhiékv. les” dates dentifr;ces. les allumettes,
v les réctnlcnts ‘en- ‘plasticue ‘sont’ destinés 5 la consommation immédiate dans
‘ces ‘zones. D'autres 'oréduits tels que le matériel électroniuue. EX . comoris
. le “téléviseurs, rad!os.*naqnétoscooel. produits cosmetiques. vetements préts
~a porter, ‘chaussures, = bidces’ détachées de vehxculea. pheus, groupes
" électrogénes et matériaux de ébnstruct1on éntrent ‘dans 1la liste du commerce
frontalier ou de la contrebande. ' Comme conséaquence directe de cette activité.
certaines villes frontaliéres sont devenues florissantes.

'y
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Section 3: Facteurs influencant le commerce frontalier-

2. 24, Il ressort de la section précédente aue les -activités commerciales dans

les zonmes commerciales se limitent aux biens de consommation. Avec’ le temps,
- 1le champs de ce: commerce 's'est élargi et la gamme de produits ‘échangés s'est
étendu sur des produits oui sont importés essentiellement pour etre réexpbrtés
“en: vue d'en tirer profit. Plusieurs facteurs sont A 1l'origine i de cette

situation. AL e e -8 B
a) Le orofit ;

25. Le fait que ‘certains gouvernements n'arrivent pas A controler efficacement
leurs frontiéres permet 3 certains hommes d'affaires ‘de faire sortir ou entrer
‘des produits en contrebande et d'éviter ainsi de payer des droits de douane.

b) Procédures administratives

~+ 26, Les démarches pour l'obtention. @'une licence d'importation sont souvent
ennuveuses et coliteuses dans la mesure ol les commercants Adoivent faire
plusieurs kilométres ou passer plusieurs jours dans la capitale avant d'obtenir
la documentation nécessaire & une transaction commerciale. Méme si les
commercants veulent respecter la loi, ces difficultés les .incitent 3 s'adonner
A la contrebande. ! . ¢ ; S e T t: s W E

. i i . vi

c) . Barriéres tarifaires et non tarifaires

27. ' Etant donné-‘que dans certains .pavs il n'existe pas de controle douanier
strict et pour éviter de paver les droits de douane et ‘autres tarifs qui
* rsont généralement trés élevés, les commercants sont: susceptibles de: recourir
‘A la contrebande qui' leur permet de faire des affaires trds lucratives meme
s*ils courent'!le risague de se faire prendre. D'autres barriéres non tarifaires
telles cque la sécurité .ou la réalementation. sanitaire, les - cuotas et :les
licences d'importation oun ‘d'exportation .de certains:. produits: contribuent
©~ sans -aucun ' doute - & ddvelopper: la - contrebande.: -~ 'Malgré- les- restrictions
- imposées, certains consommateurs sont: disposés & paver des ‘prix trés £lévés
‘““pour certains produits de luxe et encouragent par conséguent les contrébandiers
1 4 ' faire venir les oproduits en question. Les produits dont: l'exportation
- est défendue’ sont dans la ‘méme stuation dans -la mesure ol-ils sont:wvendus
4 des prix encore plus élevés dés qu'ils passent la frontidre. : PEAY

i @) - Taux de change et parités monétaires -

28, La  plupart des transactions ' commerciales dans "les zones frontaliéres
- ' gont effectudes dans les monnaies des deux pavs & des taux de change n'avant
rien ‘3. avoir avec les taux ‘de change  officiels et ce, malqgré l'existence
‘d'une ‘réglementation monétaire cue’'les Etats membres applicuent-difficilement.
Les différences de taux de chanage encouragent la contrebande .notamment si
=~ 1'une ‘des monnaiecs est forte et facilement ‘convertible, .- La'~faiblesse ou
25 la ‘surévaluation ‘des monnaies encouragent ‘les’ commercants 'du pavs A faible
2% imonnaie A obtenir la monnaie la plus' forte du pavs voisin ‘et par conséfuent

& 'y gl F S

e L Rtk N \F e eyt s v, e e ‘ it 3
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accroitre -leur pouvoir d'achat. La contrebande est aussi encouragée par
4 accroitre leur pouvoir d'achat. La contrebande est aussi encouragée par
- le fait que les commergants du pays & forte monnaie peuvent acquérir la
monnaie faible & un taux trés bas et, par voie de conséquence, & trés bon
prix le produit en provenance du.pays & faible monnaie.

e) Différences de prix

29. Les différences en matiéres de politiques de fixation de prix et de
politiques fiscales entrainent gquelquefois des deux coOtés de la frontiére
de .grands. écarts de prix pour des produits similaires. , Cela entrine
automatiquement un mouvement de produits d'un pays vers l'autre, les
commercants y trouvant une possibilité de gagner de l'argent. Les différences
de " prix - sont également associées au colt élevé des transports pour faire
venir;de produit: dans la zone frontaliére d'un pays ainsi gqu'aux restrictions
- commerciales. = Les restrictions aux importations de  certains produits
recherchés fpar. les consommateurs encouragent le commerce frontalier lorsque
. ces produitsisont disponibles de l'autre coté de la frontiére. La différence
des prix dans:i:ces cas est liée & 1'élasticité de la demande du produit plutdt
qu'a son colit intrinsdque. Dans certains cas, la mauvaise qualité des biens
fabriqués localement crée une demande pour le méme produit importé. Les
" prix élevés que les consommateurs sont disposés A& payer constituent pour
- les commergants un encouragement 2 faire entrer en contrebande les produits
en question pour satisfaire la demande.

.30, Les différences de prix existent également au niveau des produits
-agricoles. Les agriculteurs sont habituellement sensés vendre, leurs produits
‘aux organismes gouvernementaux de commercialisation de céréales qni fixent
les prix des cultures marchandes. Ces prix sont. .souvent plus faibles que
les :prix offerts .sur ‘le -marché international. Lorsque 1les prix offerts
sur le marché international. .Lorsque ies .prix offerts au deld de la frontiére
sont ; plus. élevés, les agriculteurs sont fortement tentés de passer leurs

- produits: en contrebande de l'autre coté de la. Enontiére. Les. retards de
paiements aux producteurs, par les autorités. cha:gégs de 1la connercialxsation

eneouragent également l'expnrtatlon clandest1ne des produits.

f) Afflliatxon ethnigue
; 3114 Coume on l'a déj& 1nd1qué, les frontidres issues de 1'ére colaniale
'sont 1artificielles allant parfois diviser des familles des: deux cotés de

:1a :frontiére. Il est par conséquent normal que le commerce frontalier non
enregistré soit renforcé par 1l'affiliation ethnigue des populations vivant
dans les zones frontalidres qui, dans le cadre de leurs contacts sociaux,
religieux et culturels habituels, ont les mémes habitudes de consommation.

g) Pénuries et inexistence de produits sur le marché

Sl = : B ILG

32. Parmi les facteurs qu1 Lnfluencent la pénurie de pradults ae consommat1on
sur le marché national, on peut mentionner aussi la contrebande de produits
vers les pays voisins. L'inexistence des produits dans les zones frontalidres
rurales est également due & une mauvaise distribution intérieure. La demande
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ainsi’' créée par 1les pénuries de produits sur les marchés est 'souvent
satisfaite par des importations illégales provenant de pays voisins.

' CHAPITRE III

PRINCIPAUX PROBLEMES ET OBSTACLES AU DEVELOPPEMENT
DU COMMERCE INTERIEUR v

'33' Le' présent chapitre traite bridvement des’ principaux goulots

d”étrahglément au commerce intérieur en Afriqué.’
e B B0 g o
'34. ‘Le ‘premier probléme émane de la structure méme de 1'économie africaine.

27l impérte” de - rappeler ici que les systémes coloniaux s'étaient assigné

commé' premier objectif le développement des cultures d'exportation destinées

~ ‘4 satisfaire’ les besoins des pays colonisateurs. Aprds leur accession a

1'indépendance, 1les pays africains n'ont pas radicalement changé les
'structures” de 'production héritées de cette &re coloniale; ils ont au contraire
‘continué A favoriser les cultures de rapport en faisant appel & des nouveaux
facteurs ‘de ‘prodiiction dans le but d'accroitre les recettes en devises
‘indispensables au '‘réglement des importations et A 1l'exécution de projets
de développement; mais les rentrées en devises et d'autres apports extérieurs

“‘ont été continuellement insuffisants si bien que le volume des investissements

‘dans le secteur agricolé n'a pas encore accusé’ un accroissement substantiel.
En effet, selon la publication de la CEA’ 4/ "les ressources allouées ont
généralement été insuffisantes et 1la part des investissements publics

“intérieurs affectée au secteur agricole est le plus souvent restée ‘- bien
en=deca des 20-25 p. 100 recommandés dans le Plan prioritaire de redressement
économique ‘de 1'Afrique”. <Cette politique visant A favoriser les cultures

~de rapport a eu pour effet de réeléguer au second plan le développement des
produits vivriers destinés A satisfaire la' demande intériecure des populations
locales. Un autre facteur explicatif de 1'insuffisance de la production
vivridre concerne le systdme productif agricole en vigueur dans la plupart
des pays africains. En effet, la térre est cultivée par de petits exploitants

" qui’ utilisent des instruments de ‘production rudimentaires et qui emploient

Ce ‘dur labeur améne 1@’ cultivateur A se contenter des récoltes
de subsistance, & rechercher occasionnellement des excédents commercialisables
et 3 se désintéresser progressivement du travail'des ‘¢hamps. ' L'exode rural
s'en trouve accéléré. D'autres problémes se posent également au paysan:
en effet celui-ci est souvent contraint de s'informer lui-méme de 1'existence
des marchés ‘pour ses produits: ‘il appréhende difficilement ‘la demande

- effectivé et potentielle " pour - sés biens.® Cette ‘absence d'Organisation

- adéquaté de la commercialisation “des produits de consommation influe sur
‘le vdlume des blens échangés au plan intérieur.

4 e : *',;.

peu d'engrais.
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_Jh Source: - Etude' des conditions 'économiques et sociales en Afrique,
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D. Facilités de distribution

3

35. En ce qui concerne les facilités 'de stockage, on peut dire que celles

qui existent connaissent une défaillance générale. Il arrive effectivement
,que la production vivridre change d'année en année au gré des conditions

_climatigues. et gue des mesures appropriées ne S$Soient pas prises & temps
_pour éviter .des pertes d'excédents de production. ' En outre le fait que
la plupart des inatallatzona de stockage sont concentrées en ville, le plus
souvent dans la capitale, entraine des pertes de récoltes faites dans les
campagnes fort éloignées des sites de conservation. Les greniers collectifs
qui sont érigés dans les zones rurales par les paysans conservateurs pour
pallier 1l'insuffisance de l'intervention des pouvoirs publics en la matidre
ne répopdent pas au critdre de sécurité souhaitée. En ce qui concerne les
problémes posés par les modes de transport pour le commerce intérieur, il
sied de souligner que 1l'état et la structure de réseau routier influent

. sur l'approvisionnement en biens. et services. ' L'extension du réseau routier
exige d'importants investissements financiers qui, dans la quasi-totalité
des pays africains, ne sauraient é&tre couverts par des moyens locaux du
fait que la plupart des fois les efforts sont concentrés sur la réhabilitation
et 1'entretien périodique et courant de la totalité du réseau existant et
sur la viabilisation des routes tracées dans des centres urbains en
développement. Il en résulte un isolement des zones rurales qui handicape
le . développement .du commerce intérieur. En outre, les zones rurales sont
inaccessibles du fait de 1l'impracticabilité des routes dans les saisons
de pluies, méme -en  dehors des saisons de pluies, des camions lourds
transportant les marchandises rencontrent ‘des  difficultés pour accéder A
ces zones du fait de l'entretien défectueux des routes de desserte, provoquant
ainsi que retards dans 1l'écoulement des produits agricoles, ce qui signifie
une perte d'une partie de 1la production nationale. Ces difficultés de
transport sont 3 la base des hausses des coiits de transport et, partant,
des prix & la consommation et de 1l'accroisgément du nombre d'intermédiaires
intervenant dans la distribution des marchandises.

E. Financement du commerce intérieur-

36. Dans le deuxiéme chapitre on a fait remarquer une tendance générale
auprés des organismes de financement & octroyer leurs crédits aux sociétés
commerciales situées principalement dans 1les =zonhes urbaines. Méme s'il
y a un mouvement de décentralisation amorcée dans certains pays, les
opérateurs commerciaux des zones rurales n'ont généralement pas accds aux
crédits bancaires gqui sont assortis de lourdes garanties dépassant les
possibilités de commergant particuliers. L'objectif des banques privées
n'est pas d'orienter leurs actions vers le développement du secteur agricole
et du commerce intérieur mais plutdt de financer le commerce avec lés pays
développés 4 économie de marché. En outre, il n'existe pratiquement pas
de banques gg;vees qui se consacrent exclusivement au financement du commerce
intérieur, et., les programmes -de 1la plupart des banques africaines de

 développement comportent un volet limité de financement de 1'agriculture
et de la distribution internes. Ce manque de financement adéquat ne fait
qu'entraver le développement du commerce intérieur.
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CHAPITRE IV

MODELES ALTERNATIFS POUR LE DEVELdPPEMEﬁT
DU COMMERCE INTERIEUR

37. Les différentes caractéristiques du commerce intérieur telles qu'elles

"ont été succintement exposées dans les chapitres précédents sont de nature
4 renforcer le dualisme caractérisant . l'économie africaine. 'Le présent
chapitre a donc pour objet de proposer aux ' gouvernements”africainsﬁq5é1ques
aiternativea, sous forme de mesures 2 adcpter, en vue de rationaliser leur
cammerce intérieur. X : : : : LRl s i !
'38. Ces meaures ~deyraient @&tre  compatibles avec  1lés ' objectifs = de
développement nationaux 4 long terme. Elles devradent ‘en” ptlncipe répondre

aux objectlfs suivants. o~ : Soam ol

v r
o R

‘a) ' faciliter 1la transformation structurelle +rde l'écoﬁomie par une
.‘réduction ‘de la production de subsistance et ‘de’ la dépendance
_structurelle des exportations; :

i A

t$f contrlhuer a 1'autosuffisance nationale par une amélioration et/ou
5 un accroissement des capacités daﬂpsoduction alimentaire;

<) contr;buer au rétabliasement de l'équllibre entre les zones rurales
S Ies zones urbaines: par un accroissement des investissements
" infrastructurels dans les  zones rurales par un écoulement de leur
produits vers les zones urbaines et par une réduction du chomage
déguisé dans les zones,; rurales-

'd) maximiser l'utilisation des ressources nationales dihponibles.

39 En vue de la réorganisation de leur commerce 1ntérieur, ‘les gouvernements
pourraient prendre en priorité des mesures concermant:: - 7

a) le cadre juridique du commerce intérieur; .. = 7ol

; b) la structure de la production du commerce -intérigus;
s | 1'infrastructure de facilitation du commerce intérieur; et

a) le fiqhncement:du conhérce intérieur.

A. hhdre jurididDE'du\commefce intérieur 2

AT ' RSO o |

40. Le commerce intérieur ne, peut contrihuer valablemant au développement
économique d'un pays que s'il est maitrisé. Qui dit maitrise dit meineure
organisation et contrdle. . .Le développement et 1l'organisation du secteur
exigent tout d‘abord une meilleure connaissance de la situatzon actuelle

Xk
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du commerce' intérieur et des principaux obstacles qui s opposent A son bon
fonctionnement. Cette ¢onnaissance de 1la situation du commerce interigur
‘suppese que'‘les qouVernements accordent plus d‘attoﬁt;on au secteur, et est
pourquoi- il s'avdre utile que les Jouvernements qui f"ont pas encore ;ait.
créent un département ou organisme qui sérait chargé de concevoir et appliquer
des politiques et programmes visant a développer le. secteur.5
sfice B SRRy ¥

B St!ncturg de la groduct;on du commerce intérieur
carfhap Ao

40 La réorganisatidn de la structure et des mEcaniames du commerce 1ntérieq;
-devrait permettre dé ‘remédier au déséquilibre existant entre l'offre et
la demande du marché int&rieur. Dans les chapitres ptécédents, on a uds
en exergue les causes de "I'insuffisance de 1'offre’ via-&-via de la demande.
Une définition de politiques de production visant & festructurer 1 époncmie
agricolei-s*impose. Les pays africains devraient donc P endre dps mesures
4 réduire la part prépondérante de la productién de subsistance et de 1a
production -d'exportation dans 1°' économié agricole. Certaxns unt, pour ce
faire, . &ceordé la priorité au” développement de l'agro-industrie.,, Cette
politique devrait &étre mise en 'oeuvre surtout’ dans les zones ruralqg.. 1
serait utile d'encourager les investissements prlvés dans ces aggo-industries.
L'expansion des .agro-industries dans les =zones ‘rurales exige des pouvoi:p
publics une série d'actions dont 1'encadrement des 1nvest£aseurs, 1l'octroi
des crédits d'investissement A des conditions avantqgeuses, 1'ndoption des
mesures protectrices de ces unités de protectién etc.. -

o By O,
=i o B 1Ee G2 '
end i gs >

e{gs S

42. On a constaté ‘dans les chapitres précédents que la structure .des
opérateurs dans le commercé®intérieur &tait complexe. 11 arrive e;ﬁgc;ivement
que 1le ‘distributeur ' principal, fabricant 'oul grossiste, favorigg cette
prolifération d'intermédiaires en ‘s'adressant A& plusieurs distributeurs
suivant les marchés 3 conguérir. Ces intermédiaires ;nterviennent surtout
quant le corsommateur ignore ol se trouvent les lieux d‘app;ovisionnement.
Cela se produit surtout dans les zones rurales qui sont enclavées ol la
demande dépasse l'offre et ol 1l'information sur les marchés n'est pas
disponible. Les mesures que prendraiént les gouvernements africains
consisteraient & délimiter les fonctions de chaque opérateur dans le systéme
commercial national de fagon A réglementer la distribution globale et 2
réorieriter: 1l'emploi’ 'de certains'’ détaillants dans .-A'autres secteurs
d'activités. ' 2k

C. -~ Infrastructure de facilgcat;on‘dg'ccﬁmerce ictériep}

43. La dispersion des unités de production dans les zones rurales, 1'absence
ou la défectuosité des infrastructures de desserte et 1l'éloignement des
consommateurs éventuels encouragent 1la prolifération des znterméqicires
au détriment: des consommatéurs. Les mesures que prendraient leu gouvernements
africains. anraicnt pour résultat de. o

PR iy

S Wl A,

- *désanclaver les régions isolées en vue ‘d'atteindre iea producteurs
' et ccnsommateurs éloignéa et

b) diminuer le colit de transport.
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44, Dans cette perspective, il importe de coordonnet 1les objectifs de

“développement des secteurs productifs de 1'économie avec celui des transports;

o

de créer des infrastructures d'intérét local supplémentaires afin d'assurer

‘1'approvisionnement des populations les plus éiqignés des marchés locaux;

d'entretenir les résecaux déjA existants. 2

45. S'agissant des facilités d'entrepdsage et de stockage, les installations
de stockage et installations frigorifiques sont concentrées dans les
agglomérations urbaines, ce gqui- facilite la distribution des marchandises
dans ces centres. Dans les zones rurales, c'est le ramassage et l'entreposage
des ' produits 'd'exportation gqui sont le mieux organisés. I1 est donc
nécessaire que le gouvernements africains poursuivent leurs efforts en vue

“de doter les zones rurales des facilités dé conservation de produits. Il
~sied d'assurer une coordination de 'la politique tendant & accroitre 1la

production, A 'désenclaver les régions rurales avec celle d'investissement

“en installations de stockage en veillant & ce que les produits périssables

soient évacués” sans perte. Plus concrétement, les gouvernements pourraient
prendre des dispositions en vue de regrouper l'offre ou la demande, selon
le cas, en favorisant la création de coopératives de producteurs ou de
consommateurs et pourraient faire intervenir souvent les sociétés publiques

-de commercialisation enh gros pour évacuer, certains produits de  premiére
nécessité 1a le secteur ‘privé s'avldre inopérant.

*P3 Financement du commerce intérieur

46. Il a été démontré plus haut que le secteur informel a difficilement
acceés au crédit commercial. Les mesures que prendraient les gouvernements
auraient donc pour but de surmonter les dlfflcultes que rencontrent les
commercants autochtones. Elles pourraient concerner instamment:

a) ' la recherche d'autres sources 'de financement telles qué les

8 Py ® 'tontines'-

b) le renforcement des branches "credits commerciaux® des institutions
de financement telies que les’ hanqnes de développement;

c) l'examen de 1'opportunité de créer une banque nationale spécialisée
dans le financement du commerce intérieur:

da) la mobilisation de 1'épargne intérieure surtout dans les zones
rurales en vue d'accroitre -les possibilités de crédit.

CONCLUSION

‘47.  Le dualisme economlque persistant améne le gros des populations rurales

a4 s'adonner essentiellement & 1la culture des produits de subsistance.
L'économie de 1'échange est dominée par les agents économiques étrangers.
La structure du commerce intérieur héritée des puissances colonisatrices
demeure embryonnaire et, depuis 1'indépendance, peu d'efforts ont été déployés
par les pays africains pour renverser la tendance. Ils n'ont en fait accordé
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qu'une attention modérée aux probiémes du commerce intérieur. Leurs efforts
se sont concentrés sur les besoins d'approvisionnement des zones urbaines
et la disparité entre les zones urbaines et les zones rurales s'est accentuée
au fil des années. Leur équilibre requiert un certain nombre de mesures
visant 4 changer la situation prévalant dans le secteur du commerce intérieur.
Des mesures de facilitation des échanges devraient contribuer au développement
des Gchangea. Dans la partie relative aux schémas alternatifs & mettre
en place, on a mis un accent particulier sur le rdle des pouvoirs publics.
Les mesures y préconisées devraient aider & faire du commerce intérieur
un outil utile de développement socio-économique de chaque pays du continent.






