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DEVELOPPZICINT DU COMMERCE INTRA-AFRICAIN
DE CERTAINS PRODUTTS

1. De nombreuses analyses ont mis en évidences les causes fondamentales
du faible niveau des échanges intra-africains ainei que les solutions qui
pourraient &tre adoptées et appliquées. Il n'apparaft donc pas parti-
culidrement utile d'examiner les données sur les potentiels économiques
et ‘commerciaux, les résultats atteints et les possibilités de .développer
les relations commerciales entré pays africains. Le présent collogque
devrait, semble-t-il, 8ire 1'occasion d'un échange de vues sur les pro-
bldmes que posent les échanges de certains produits, en dehors de toutes
considérations d'ordre général. Mais il serait bon en m@me temps d'étu~
dier ces questions en tenant compte du cadre institutionnel existant qui
ne se modifie gudre, ni sur le plan national ni & 1'échelon international.

20 7 Guoi qu'il en'soit, il n'est pas inutile de rappeler certaines des
principales tendances et caractéristiques du commerce intra-africain, qui
peuvent &tre considérées comme le point de départ d'une action mieux .
organisée et plus efficace, oo :

3+ le volume des échanges intra-régionaux est particulidrement faible
en dépit'des ‘avaniages évidents de la proximité géographique et d'une
complémentarité poussée des struestures économiques dans 1'ensemble de la
région. Rien n'ihdique que la part de 6 p. 100 des échanges globaux qui
revient & 1'Afriqué en voie de développement se soit modifide au cours.
des dernidres années. Le taux de croissance annuel moyen pour 1965-1969
n'a acousé aticun progrds par rapport & la période précédente. La situa~
tion est analogue dans d'autres régions du monde, mais en régle générale,
1'Afrique’ est renommée pour la faiblesse de ses interconmnexions,

4. Les produits agricoles et 1e_péffole ocoupent une place prédominante
dans les échanges intra-africains. Les demi~-produits et les articles
manufacturés ayant subi un traitement plus poussé jouent un r8le secondaire.
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. Aussi la diversificaticn 4z 1a preduction et 1'intensification des acti-

" vités de commercialisation des exportations sont-elles considérées comme

des conditions gine gqua non du développement des échanges intra~africains, ~
D'autre pasi, elies devraient, du moins au début, &tre surtout développées Q.
comme un domaine supplémentaire d'activité commerciale permettant d'ouvrir VP

des débouchés aux marchandises d'exportation qui ne conviennent pas aux
marchés étrangers. . S

5 Les principales orientations des échanges intra-africains n'ont pas
subi de modifications noiables. Les pays les plus développés exportent
des articles manufacturés vers les zones les moins avancées. les ré-
gions de savane fournissent aux autres du bétail et de la viande. Les
pays sans littoral sont tributaires de leurs relations commerciales avec
les pays cBtiers. Les pays méditerranéens possédant des produits parti-
culiers et des possibilités de transit ont trouvé des débouchés au sud
du Sahara. Les relations commerciales des pays est-africains avec les
autres pays du continent sont de portée limitée,

6. Le commerce régional enregistré est actuellement assez limité en
volume et ne. dépasse pas en valeur 200 &4 300 millions de dollars par an.
Les échanges non enregistrées pourraient représenter une valeur supplé-
mentaire d'une centaine de millions., En Afrique de 1'ouest, les expor-
tations de bétail du nord au sud dépassent les importéiions"d'artiqles
manufacturés dans 1'autre sens. Les marchés nord~africains sont cénnus,
parmi les marchés sous-régionaux, comme les plus développés pour les ‘
articles manufacturés et présentent des perspectives de développement
et d'amélioration pratiquement illimitées. La Communauté 4'Afrique
orientale a contw»ibué & 1'expansion des échanges de- la sous-région,
D'autres pays d'Afrique de 1'est pésent encore les avantzces d'une
adhésion & la Communavié. T Afwicuc du centre, des mouvements d'ine
‘tégration et une complémentarité moins marquée invitent 3 la coordina-
tion de 1=z Planification et do la production industriclles. ' ’

Te  Des marchés relativement étendus et divers, soit dans les sous—
régions s0it sur 1'ensemble de 1a région, permettraient dfacheter et
de vendre des marchandises de meilleure qualité et présentant une

plus grande valeur commerciale. 'la coexistence de seécteurs de sub~
sistance et de secteurs mondtisés crée les catégories de tonsomma~
teurs et agit sur le volume et 1'orientation de la demande globale.

Les facteurs limitatifs constitués par le pouvoir d'achat, les habi-
tudes et autres éléments de la' demande doivent Bire congidérés comme
particulidrement importants aux fins d'analyse et de commercialisation.,

8. ' La mauvaise utilisation-des capacités dans la plupart des indus—
tries est bien souvent le résultat a*une évaluation erronée dés marchés
intérieurs et étrangers. Mais le chBmage et la sous-utilisation des
industries devraient précisément inciter les gouvernements % découvrir .
des solutions appropriées. Dans bien des cas, les exportations 3 des- o
tination des pays développés confirment que les articles manufacturés

" devraient tenir une meilleure place dans le commerce intra-africain.

Il ressort d'une analyse que 160 groupes environ de demi~-produits et
dlarticles manufacturés représentent une domaine d'intérsdt important,
dans 1'immédiat et dans 1'avenir. ‘
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9. Les échanges d'articles manuvfacturés sont partlcullerement fréquents
entre partenaires ayant des économies diversifiées et des marchés intérieurs
plus. développés. .  En d'autres termes, le degré de développement général et
le niveau de vie sont des facteurs prédominants en ce qul concerne le -com—
merce intra-africain. ' : ~

10, Les exportatcurs éprcouvent vn ceriain malaise parce qu' 11s ont -1'im=
pression que. la position concurrentielle des articles manufacturés africains
est faible et les obstacles insurmontables. Il importe avant tout que le
présent collogue puisse aider & définir les moyens de modifier cetie atti-
tude, essentiellement motivée par des raison: d'ordre psychologlque.

11, Les reexportatlons de marchandlses qu1 sont ou pourralent &tre manu-
facturdes sur place confirment gue des raisons de caract®re commercial et
économique justifient le développement Ges Schenges intra-africains. Il
serait partlcullerement intéressant d'établir si ces produits sont ré-
exportés & cause de leurs caracte;lsthues propres ou parce que leur
réexportation est favorisée par les régimes et les systémes commer61aux
des pays africains, i

12. On n'a pas Jusqu ici sa;flsamment analyse les dlfflcultes qul af—
fectent les relations commerciales entre pays. anglophones et francophones
et qui tiennent & des raisons d'ordre économique et non économique, notam-
ment 3 la langue. Il serait bon de couvoir'apprécier les répercussions -
réelles de l'existence de ces deux groupes sur le developpement du commerce
1ntra»afrloa1n, :

13, Aux fins du présent collcque; on a retenu’ gquatre catégories de pro-
duits. On” a estwme gue les particip:ats, gqui connaissent bien ies Pro-::.
blimes en cause. suraient ainsi la pObS‘Dlllue de passer en revue et
d'examiner un dumazne concret et limité dens 1es quelque ' deux- heures -
consacrées 3 ce thaéme. : : ' R

14. les critéres:utilisés pour la aélecthion des prodults peuvent Etre
résumés comme suit :; ' ‘ : :

i) Denrées produites sur place, cFevt—QFdire cultivées dans les pays
ou fabriguées ou trensformées 3 partir de matidres premilres. .
locales,; quelle gue scit la valeur ajoutée au produit final;

ii) Articles semi-manuracturés =t manufacturés, conformément au prin-
cipe general selon lequel les échanges intra-africains devralent
,porter ‘essentiellement sur ies biens t:ansformes,

iii) Un secteur complet des exportations, des preduits de base aux
articles manufacturés, =i les marchandices présentent un inté-
r&t pour le commerce intra~africein, ' '
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A. Bois et ouvrasges en hois

154 Ce groupe de marchandises offre des perspectives et des possibilités
nombreuses pour 1'exportation. Pour des raisons de complémentarité, les pays
d'Afrique du centre et d'Afrique de 1'ouest exportent et continueront
d'exporter du beois et des ouvrages en bois vers 1'Afrique du nord et vers
une partie au moins de la sous-région de l'est. Il serait intéressant

de préciser 1'importance réelle et la diversité des exportations en

direction de la Libye, du Maroc, de la Tunisie et de 1'Egypte, ainsi que

de 1'Gthiopie, de la Somalie, du Soudan et 4'autres pays qui, bien que
producteurs, doivent importer du bois pour satisfaire leurs besoins.

16, Les pays africains producteurs de bois s'efforcent de plus en plus
de définir et de découvrir les possibilités d'exportation dans quatre
domaines principaux d'utilisation finale, & savoir le batiment, les
matériaux de construction, la fabrication de mobilier et la construction
navale. La situation concurrerntielle actuelle des ouvrages en boisg
tropicaux et non tropicaux appelle un examen tout particulier. Il con-
vient de metire au point des mesures efficaces de promotion des exporta-
tions et de trouver les moyens de remp.acer les bois non tropicaux par
des essences tropicales pour la production d'ouvrages. HEnfin, la gques-
tion de nouvelles esserices qui pourraient et devraient &tre exploitées
pour 1l'exportation exige des solutions et des mesures,

17. In ce qui concerne la diversité des produits, il faut rappeler que
presque tous les pays d'Afrique de lTouest, du centre et de 1'est pro=-
duisent du bois et qu'en conségquence une spécialisation s'impose dans

la production et dans les échanges. Il convient de définir la direction
des exportations et des importations de bois transformés tels que sciages
¢t planches rabotées, traverses de chemin de fer, etc, Les panneaux,
contresqplagués et placages offrent de vastes possibilités d'échanges intra—
africains. Ces échanges se sont rapidement développés au cours des der~
nidres années mais ils demandent encore, dans une large mesure, des re-
cherches et un effort de coordination, & 1'échelon des entreprises. Les
industries doivent irouver, pour présenier et vendre leurs produits,de
nouvelles méthodes, fondées sur leurs qualités nropres, leurs caractérig-
tigues aux fins de la construction, leur apparence extérieure, etec,. Des
perspectives et des provldmes analogues se présentent pour ce qui est

des pannegux de particule ot de fibre, destinés aux industries du bitiment
et du meuble, -

18, Compte tenu du volume des exportations de produits demandant & Btre
convenablement emballés, on a estimé que les boftes en bois de toutes
gortes et leurs éléments constituaient un secteur susceptible non seule-
ment de développement et d'expansion, mais aussi d'enrichissement grice
3 1'apport de solutions nouvelles et d4'innovations.

13. Par suite du reldvement constant du niveau de vie et des exigences

culturelles ainsi que de la demande croissante de matériel d'emballage,

la planification et l'implantation d'industries de la pate 3 papier,

la production de papier et de carton et le développement de 1'industrie

des ouvrages en papier offrent des perspectives commerciales extr8mement
prometteuses,
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B. Viande et produits & base de viande

120, La viande ‘et iés préparations & base de viande constituent un vaste

groupe de produité'd*exportation comprenant la viande de boeuf, de mouton,
de chdvre et de porc, fraiche, réfrigérée et congelée ainsi gque séchée,
salée et fumée, Plus sans doute que dans tout autre secteur, la commercia~ .
lisation devra 8tre ici congue en fonction des possibilités d'échanges
réciproques entre partenaires. - Cette formule pourrait grandement favori-

-ser la politique commerciale générale et inciterait & améliorer les Schan—

gos _commercisux et & les rendre plus rationnels, - I1 est bien évident que

le ‘défieit de viande qui est prévu en Afrique de ltouest et en Afrique du
- nord pourrait et devrait 8tre compensé par d'autres sous-régions produc-
- trices, ‘ ‘ ' :

-2l 'Tous les pays qui éprouvent en général quelque difficulté & s'appro-

Visionner en bétail ou en viande frafche et congelée importent de la

- viande ‘en conserve, sans parler de divers congommateurs qui préférent

celle-ci pour des raisons sanitaire ou & caugse de la qualité, Toutes les
analyses effectudes Jusqu'ici confirment qu'il serait rentable et justifié
de développer les industries de transformation., Un autre facteur en fa-

;-veur de 'la promotion des exportations est le fait que certaines usines

produisent au~dessous de leur: capacité installée ot qu'il est prévu dfen

implanter de nouvelles dans la région, en particulier au Ghana, au Nigéria,
.au Sénégal, en C8te d'Ivoire, an Kenya et en Ethiopie, :

22, .D'aprds les tendances de la production animale qui, selon tqutes les

études-et analyses, offre de bonnes pergpectives, le lait et les produits
laitiers doivent avoir leur place dans les échanges intra-africains. les
pays d'Afrique de l'est et d'Afrique de 1'ouest connattront une demande

eroissante de lait en poudre, de. beurre et de fromage, qui sont Jusqu'ici

importés de l'extérieur, A noter cependant qu'il y aura beaucoup 3 faire
~pour metire les producteurs africains en mesure de concurrencer les four-

nisseurs étrangers de produits laitiers.

C. Cuirs ¢t peaux et ouvrages

23.. C'est 13 un autre domaine ol la plupart des pays afficains ont des

‘poséibi;§$é§metmbﬁ'la-complémentaritéidevrait 8tre accentude., Des pays

africains, surtout dans les zones de savane et dans la région méditer-
ranéenne, ‘pourraient irouver des débouchés importants dans le reste du

~continent, - Le commerce de ces marchandises présente un caractdre parti-~
culier-en ce que les importateurs de bétail deviennent de grands produc-

teurs de cuir et de peaux,

24. Les tanneries et les fabriques de chaussures existantes et prévues,
ainsi que la demande croissante d'ouvrages en cuir et de chaussures dans
l'ensemble de la région indiquent de vastes possibilités d'exportation

et d'importation., 11 est probable que le cuir proviendra surtout des pays
d'Afrique de l'est et de 1'ouest & destination des autres sous-régions,
Quant & la chaussure, on a plutdt tendance 3 1'heure actuelle & implanter
des usines partout od il existe une Justification, flt-elle mineure,
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De  Fruits ev 1égumee o~

25« Il n'y a gudrs de dennées qui puissent apporter un complément d'ine
formations zur 1o conmsroe de: frullis ey Jes légumes en Afrique, Cepen-
dant, on suppose en général que les échanges sont. asses intepses et pour-

raient Stre dévelompés si-La production’et 1a commercialisation faisaient
1'objet d'un effort suffisantg : :

26, La majorité des pays africains somi situés dans des zones convenant

& la culture de 1'oigmon, du concombre, du piment, de la pomme de terre,

du haricot, des pois. de la lentille et de 1a laitue. L'attention s'est
-portée en particulier sur la production de jomates & des Tins industrielles,
et il est probable quvelle sera encore développée eu égard aux débouchés
possibles pour le conceniré de vomates et autres produits dérivés, Dtautre
part, les zones intérieurss el cBiidras, la savane et les pays méditerranéens,
et les'diverses sous-régions ont leurs caractéristiques propres du point

de vue de la production et offrent deg possibilités,Qe;spéoialisatiqn{et de
coopération, . : S C ' B

27« En ce qui concérne les fruits frais, séchés et conservés et les pré-
parations 3 base de fruit exportes jusqu'ici vers les pays africains, tels
que dattes, bananes. ananas, agiumes, mangues et autres espdces ot leurs
dérivés, des mesures apnrovriées devront &tro prises pour élargir le marché
en faisant appel & d'autres sources d'approvisionnement pour remplacer les
importations., Les commercants et les autorités intéressés pourraient conw
tribuer dars une certaine mesure 4 modifier les golits et les habitudes des
consommateurs lecaux, gquels que soient les efforts et le temps nécessaires
pour accomplir cette:tdshe difficile.

28, Si les frulte of Tos Joeowmos foas o* séchés sont mentionnds dans le
-présent document, clest qu'il paraft nécessaire de mettre en &vidence les
possibilités dtaméliorer 1. rroduciion en vue de 1l'exportation., On pourra
. parvenir 3 cetts amélinreding An orrrligeant des procédés perfectionnés de
conservation et en utilisant les avantages qu'ils offrent pour développer
des échanges freinis par des obstacles 1ids aur transports et au climat,

29. Les huiles végétales de toules sortes telles gu'huile d'arachide

de palme, dé noix de coco, de paimiste, de ricin, de graine de coton, eto.
occuperont une 'place croissante dans les échanges intra~africaing, On
estime que 1a‘demande'augmentera"et,que les exportateurs de 1a région
voient sltouvrir de bonnés,perspectives, Néanmoins la: concurrence d'autres
sources, - tant en Afrique_qu’é:l’extérieur, exigera des mesureg appropriées,




